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فروش از دوار و شور

فروش از دوار و شور؛ تکنیکهای حرفهای
رای افزایش تماس و بستن فروش بیشتر

چرا فروش از دوار و شور هنوز یک فرصت طلای
است؟

در حـال کـه بسـیاری از کسـبوکارها تمرکـز خـود را روی شبکههـای
اجتماع گذاشتهاند، پلتفرمهای آگهی مانند دوار و شور همچنان
یکــ از قــویترن کانالهــای فــروش مســقیم در اــران محســوب
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مشوند.
کارری که وارد ان پلتفرمها مشود، رای سرگرم نیامده؛ او قصد
خرید دارد. همن موضوع باعث مشود فروش از دوار و شور
نرخ تبدل بالاتری نسبت به بسیاری از کانالهای دیگر داشته باشد.

در ان مقاله به ررسی تکنیکهای حرفهای فروش از دوار و شور
مردازیم تا بتوانید تماسهای بیشتری دریافت کنید و نرخ بستن

فروش خود را افزایش دهید.

شناخت رفتار خریدار در دوار و شور

اولن نکته در فروش از دوار و شور ان است که رفتار مخاطب را
بشناسید.

کارران معمولاً ان مراحل را ط مکنند:

۱. جستجو ر اساس کلمه کلیدی
۲. مقایسه قیمتها

 .۳ررسی تصاور
۴. خواندن توضیحات

۵. تماس یا چت با فروشنده

اگر آگهی شما در هر کدام از ان مراحل ضعیف عمل کند، احتمال از
دست دادن مشتری بالا مرود.
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تکنیک اول: انتخاب عنوان حرفهای و جستجوشونده

عنوان آگهی مهمترن بخش فروش از دوار و شور است.
عنـوان بایـد شامـل کلمـه کلیـدی اصـل، مزیـت رقـابتی و در صـورت

امکان مدل یا وژگ مهم محصول باشد.

مثال ضعیف:
فروش لپتاپ

مثال قوی:
فروش لپتاپ ایسوس Core i7 تمز با گارانتی معتر

عنوان باید دقق، شفاف و بدون اغراق باشد. استفاده هوشمندانه
از کلمات کلیدی باعث مشود آگهی شما بیشتر دیده شود.

تکنیک دوم: تصاور واقع و باکیفیت

یک از مهمترن عوامل موفقیت در فروش از دوار و شور، تصور
است.

کارران ابتدا عکس را مبینند و بعد توضیحات را مخوانند.

وژگهای عکس حرفهای:
- نور مناسب

- پسزمینه ساده
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- نمایش زوایای مختلف
- نشان دادن جزئیات مهم

رواقعز از فیلترهای غره -

تصـاور واقعـ اعتمـاد ایجـاد مکننـد و احتمـال تمـاس را افزایـش
مدهند.

تکنیک سوم: توضیحات کامل اما هدفمند

بسـیاری از فروشنـدگان یـا توضـح کوتـاه منویسـند یـا متنهـای
طولانی و یهدف.

در فـروش از دـوار و شـور بایـد توضیحـات شمـا شامـل مـوارد زـر
باشد:

- مشخصات کامل محصول
- وضعیت کالا (نو، کارکرده، مدت استفاده)

- دلل فروش (در صورت امکان)
- مزیت رقابتی

- شرایط تحول یا ارسال

متن باید ساده، صادقانه و شفاف باشد. هر چه اهام کمتر باشد،
تماسهای جدیتر دریافت مکنید.
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تکنیک چهارم: قیمتگذاری هوشمندانه

در ان پلتفرمها خریدار به شدت قیمتمحور است.
اگر قیمت شما فاصله زیادی با میانگن بازار داشته باشد، آگهی

نادیده گرفته مشود.

رای فروش حرفهای از دوار و شور:

۱. چند آگهی مشابه را ررسی کنید
۲. میانگن قیمت را محاسبه کنید

۳. اگر مزیت خاص دارید، آن را در توضح توجیه کنید

گاهی قرار دادن قیمت کم پانتر از رقبا باعث افزایش چشمگر
تماس مشود.

تکنیک پنجم: زمانبندی و تمدید آگهی

آگهیهای جدید بیشتر دیده مشوند.
اگر آگهی شما در صفحات پان رود، عملاً دیده نمشود.

رای موفقیت در فروش از دوار و شور:

- در ساعات رترافیک آگهی ثبت کنید (عصرها و شبها)
- آگهی را به صورت منظم تمدید کنید

https://rahemodiran.com/


6

- در صورت امکان از قابلیتهای وژه مانند نردبان یا فوری استفاده
کنید

اما استفاده از امکانات ول باید حسابشده باشد، نه احساسی.

تکنیک ششم: پاسخگوی سرع و حرفهای

یک از مهمترن عوامل بستن فروش، سرعت پاسخگوی است.
اگر کارر پیام بدهد و شما چند ساعت بعد پاسخ دهید، احتمال

خرید کاهش پیدا مکند.

در فروش از دوار و شور:

- اعلانها را فعال کنید
- پاسخهای آماده رای سوالات رتکرار داشته باشید

- مودب و کوتاه پاسخ دهید
- اطلاعات اضافه را در تماس تلفنی تکمل کنید

رفتار شما تعن مکند آیا کارر به مشتری تبدل مشود یا خر.

تکنیک هفتم: استفاده از اسکریپت فروش در تماس

بسیاری فکر مکنند کار در دوار فقط ثبت آگهی است، اما اصل
فروش در تماس اتفاق مافتد.
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وقتی مشتری تماس مگرد:

- ابتدا نیاز او را دقق رسید
- مزایای محصول را متناسب با نیازش بیان کنید

- به اعتراضها با آرامش پاسخ دهید
- پیشنهاد نهای را واضح اعلام کنید

اگر تماس را حرفهای مدریت کنید، فروش از دوار و شور به یک
منع درآمد پایدار تبدل مشود.

تکنیک هشتم: ساخت رند شخص حتی در پلتفرم
آگهی

اگر به صورت مداوم در یک حوزه خاص فعالیت مکنید، سع کنید
یک هویت ثابت داشته باشید.

- نام کارری مشخص
- لحن ثابت در توضیحات

- کیفیت تصور یکسان
- پاسخگوی منظم

در طـول زمـان، کـارران شمـا را بـه عنـوان فروشنـده قاـل اعتمـاد
مشناسند.
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اشتباهات راج در فروش از دوار و شور

- استفاده از تصاور اینترنتی
- درج اطلاعات ناقص

رواقعقیمت غ -
- پاسخ درهنگام

- رفتار غرحرفهای در تماس

هر کدام از ان اشتباهات متواند باعث از دست رفتن فروش شود.

چگونه فروش از دوار و شور را سیستمسازی
کنیم؟

اگر مخواهید ان کانال را جدی دنبال کنید، باید سیستم داشته
باشید:

۱. لیست محصولات و قیمتها
۲. قالب آماده توضیحات

 .۳رنامه زمانبندی ثبت آگهی
۴. اسکریپت پاسخگوی

۵. پیگری مشتریهای مردد

وقتی سیستم داشته باشید، فروش تصادف نخواهد ود.
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جمعبندی

فـروش از دـوار و شـور یـک فرصـت واقعـ ـرای کسـبوکارهای
کوچک و حتی حرفهای است.

کاررانی که در ان پلتفرمها حضور دارند، آماده خرید هستند و اگر
آگهی شما حرفهای طراح شده باشد، متوانید تماسهای باکیفیت

دریافت کنید.

عنوان دقق، تصور واقع، توضح شفاف، قیمتگذاری هوشمند و
مـدریت حرفـهای تمـاس، پنـج سـتون اصـل مـوفقیت در فـروش از

دوار و شور هستند.

اگـر اـن تکنیکهـا را اجـرا کنیـد، اـن پلتفرمهـا متواننـد بـه یکـ از
پایدارترن کانالهای فروش شما تبدل شوند.

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی

پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه

https://rahemodiran.com/%d9%87%d9%86%d8%b1-%d9%85%d8%aa%d9%82%d8%a7%d8%b9%d8%af%d8%b3%d8%a7%d8%b2%db%8c/
https://rahemodiran.com/product/%da%a9%d8%a7%d8%b1%da%af%d8%a7%d9%87-%d9%85%d8%aa%d9%82%d8%a7%d8%b9%d8%af%d8%b3%d8%a7%d8%b2%db%8c/
https://rahemodiran.com/product/%da%a9%d8%a7%d8%b1%da%af%d8%a7%d9%87-%d9%85%d8%aa%d9%82%d8%a7%d8%b9%d8%af%d8%b3%d8%a7%d8%b2%db%8c/
https://www.instagram.com/behzadesteghamat
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اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.
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