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جذب مشتری از گوگل؛ معدن طلای
فراموششده کسبوکارها

جذب مشتری از گوگل؛ معدن طلای
فراموششده کسبوکارها

چرا جذب مشتری از گوگل مهمتر از شبکههای
اجتماع است؟

بسـیاری از کسـبوکارها امـروز تمـام تمرکـز خـود را روی اینسـتاگرام و
شبکههـای اجتمـاع گذاشتهانـد، در حـال کـه یـک منـع قدرتمنـد و
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پایدار جذب مشتری را نادیده گرفتهاند: گوگل.
جذب مشتری از گوگل به ان دلل اهمیت دارد که کارر دقیقاً در
لحظه نیاز جستجو مکند. او به دنبال راهحل است، نه سرگرم. ان

یعنی نیت خرید بسیار بالاتر از فضای سوشالمدیا است.

وقتـی فـردی عبـارت «خریـد نرمافـزار حسابـداری» یـا «آمـوزش فـروش
تلفنی» را جستجو مکند، یعنی آماده تصمیمگری است. ان همان

نقطه طلای است که متواند کسبوکار شما را متحول کند.

جذب مشتری از گوگل چگونه کار مکند؟

فرآینـد جـذب مشتـری از گوگـل ـر پـایه سـئو (SEO) یـا تبلیغـات
هدفمند گوگل ادز شکل مگرد.

در سئو شما با تولید محتوای ارزشمند و هینهسازی سایت، در نتاج
جستجو دیده مشوید.

در گوگـل ادز نـز بـا رداخـت هزینـه، در صـدر نتـاج نمـایش داده
مشوید.

اما تفاوت مهم اینجاست:
سئو یک دارای بلندمدت است، در حال که تبلیغات یک هزینه

جاری محسوب مشود.

ــری از گوگــل ســرمایهگذاری ــه روی جــذب مشت کســبوکارهای ک
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مکننـد، بـه مـرور یـک جریـان ورودی پایـدار از مخاطبـان هدفمنـد
خواهند داشت.

معدن طلای فراموششده؛ چرا اکثر کسبوکارها
گوگل را جدی نمگرند؟

دلال متعددی وجود دارد:

- نتیجه سئو زمانر است
- تولید محتوا نیاز به رنامهرزی دارد

- بسیاری از مدران به نتاج فوری علاقه دارند
- دانش فنی سئو در تیمها وجود ندارد

امـا همـن یتـوجهی بـاعث شـده جـذب مشتـری از گوگـل بـه یـک
فرصت کمرقیب تبدل شود.

وقتـی رقبـا روی فـالوور تمرکـز کردهانـد، شمـا متوانیـد روی مشتـری
واقع تمرکز کنید.

مزایای جذب مشتری از گوگل

۱. مشتری با نیت خرید بالا
۲. ترافیک پایدار و بلندمدت

۳. اعتمادسازی قویتر
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۴. هزینه کمتر نسبت به تبلیغات گسترده
۵. قابلیت اندازهگری دقق نتاج

گوگل رخلاف شبکههای اجتماع ،ر پایه جستجوی هدفمند کار
مکند. ان یعنی هر بازدیدکننده، یک فرصت واقع فروش است.

مراحل عمل جذب مشتری از گوگل

۱. تحقق کلمات کلیدی

اولـن قـدم، شناسـای عبـاراتی اسـت کـه مشتریـان شمـا جسـتجو
مکنند.

ازارهای مانند Google Keyword Planner یا ازارهای تحلل سئو
کمک مکنند تا بفهمید مخاطب دقیقاً چه مخواهد.

تمرکز باید روی کلمات کلیدی با نیت خرید باشد، نه صرفاً کلمات
.عموم

۲. تولید محتوای هدفمند و عمق

گوگل محتوای سطح را دوست ندارد.
مقالههـای کـه کامـل، کـارردی و پاسـخدهنده بـه نیـاز کـارر باشنـد،

شانس بالاتری رای رتبه گرفتن دارند.
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در تولید محتوا باید:
- به سوالات راج پاسخ دهید

- مثالهای کارردی بیاورید
- ساختار منظم هدینگ داشته باشید

- از کلمه کلیدی به صورت طبیع استفاده کنید

اگر درست انجام شود، جذب مشتری از گوگل به یک سیستم خودکار
تبدل مشود.

 .۳هینهسازی فنی سایت

سـرعت سـایت، نسـخه موباـل، ساختـار لینکسـازی داخلـ و تجربـه
کارری، همه در رتبه شما تأثر دارند.

اگر سایت کند باشد یا ساختار درستی نداشته باشد، حتی هترن
محتوا هم نتیجه نمدهد.

۴. طراح قیف تبدل

صرفاً جذب بازدیدکننده کاف نیست.
باید بدانید وقتی کارر وارد سایت شد، قدم بعدی چیست.

- دریافت شماره تماس
- ثبتنام در خرنامه
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- دانلود فال رایگان
- رزرو مشاوره

ل طراحر تبدشود که مسجذب مشتری از گوگل زمانی کامل م
شده باشد.

سئو یا گوگل ادز؛ کدام هتر است؟

اگر دید بلندمدت دارید، سئو هترن انتخاب است.
اگر به نتیجه فوری نیاز دارید، گوگل ادز متواند مکمل خوی باشد.

استراژی هوشمند ان است که در کوتاهمدت از تبلیغات استفاده
کنید و همزمان روی سئو سرمایهگذاری کنید تا در آینده هزینه جذب

مشتری کاهش پیدا کند.

اشتباهات راج در جذب مشتری از گوگل

- تمرکز روی کلمات اشتباه
- تولید محتوای تکراری

- نداشتن رنامه انتشار منظم
- یتوجهی به تجربه کارری

- نداشتن پیشنهاد فروش واضح
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بسـیاری از کسـبوکارها مقـاله منویسـند امـا نمداننـد هـدفشان
چیست.

محتوا باید به فروش منتهی شود، نه فقط بازدید.

چگونه جذب مشتری از گوگل را به مزیت رقابتی
تبدل کنیم؟

اگر مخواهید گوگل رای شما معدن طلا باشد، باید سه کار را جدی
بگرید:

۱. استمرار در تولید محتوا
۲. تحلل دادهها و هود مداوم
۳. تمرکز ر نیاز واقع مخاطب

گوگل به سایتهای پاداش مدهد که ارزش واقع خلق مکنند.

اگر هر هفته محتوای هدفمند منتشر کنید، بعد از چند ماه یک
دارای ارزشمند خواهید داشت که هر روز رای شما مشتری مآورد.

آینده کسبوکارها متعلق به چه کسانی است؟

آینده متعلق به کسبوکارهای است که سیستم جذب دارند، نه
وابستگ به الگوریتمها.
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جـذب مشتـری از گوگـل یـک اسـتراژی پایـدار، قاـل انـدازهگری و
کمریسک است.

رود و شبکههـای اجتمـاعکـه هزینـه تبلیغـات بـالا مـ در شرایطـ
غرقال پیشبینی هستند، گوگل همچنان دروازه ورودی مشتریان

بالقوه است.

جمعبندی

اگر امروز روی جذب مشتری از گوگل سرمایهگذاری نکنید، فردا مجور
خواهید شد هزینه بیشتری ردازید.

گوگل یک معدن طلای واقع است؛ اما فقط رای کسانی که صور،
منظم و استراژیک عمل مکنند.

،رای دیده شدن در فضای شلوغ شبکههای اجتماع به جای رقابت
در جای حضور داشته باشید که مشتری خودش به دنبال شماست.

جذب مشتری از گوگل یعنی حضور در لحظه تصمیم.
و آن لحظه، ارزشمندترن نقطه فروش است.

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
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متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی
پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.
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