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چطور بدون سوشالمدیا فروش بسازیم؟

چطور بدون سوشالمدیا فروش بسازیم؟
راهنمای عمل ساخت فروش پایدار

آیا واقعاً مشود بدون سوشالمدیا فروش داشت؟

بیشتــر کســبوکارها امــروز تصــور مکننــد اگــر در اینســتاگرام یــا
شبکههای اجتماع فعال نباشند، عملاً محکوم به شکست هستند.
اما واقعیت ان است که فروش وابسته به سوشالمدیا نیست؛

فروش وابسته به «سیستم جذب و تبدل مشتری» است.
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اگـر سیسـتم داشتـه باشیـد، حتـی بـدون یـک پسـت در شبکههـای
اجتماع هم متوانید فروش بسازید.

در ان مقاله ررسی مکنیم چطور بدون سوشالمدیا فروش بسازیم
و یک جریان درآمدی پایدار ایجاد کنیم.

۱. ساخت فروش از طرق سئو و تولید محتوا

یکــ از قدرتمنــدترن روشهــا ــرای فــروش بــدون سوشالمــدیا،
سرمایهگذاری روی سئو (SEO) است.

رخلاف شبکههای اجتماع که مخاطب را «اجاره» مکنید، در سئو
شما مالک ترافیک هستید.

وقتی کارری در گوگل جستجو مکند، دقیقاً به دنبال راهحل است.
ان یعنی نیت خرید بالاست.

اگر مقالههای سئو شده تولید کنید و روی کلمات کلیدی هدف کار
کنید، متوانید روزانه مشتری بالقوه جذب کنید بدون اینکه حتی

یک استوری منتشر کنید.

مزایای سئو:
- ترافیک پایدار و بلندمدت

- اعتمادسازی قوی
ل بالاتر نسبت به شبکههای اجتماعنرخ تبد -
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- هزینه کمتر در بلندمدت

اگر از خودتان مرسید چطور بدون سوشالمدیا فروش بسازیم،
سئو یک از جدیترن پاسخهاست.

۲. ساخت لیست ایمل و بازاریای مسقیم

ایمل مارکتینگ یک از قدیمترن و همچنان موثرترن ازارهای
فروش است.

وقتی لیست ایمل داشته باشید، دیگر وابسته به الگوریتم نیستید.

استراژی ساده:
یک لید مگنت رایگان (مثل کتابچه، چکلیست یا وبینار) طراح -

کنید
- ایمل مخاطب را دریافت کنید

- با یک توال ایمیل اعتمادسازی کنید
- پیشنهاد فروش بدهید

فروش واقع از ارتباط مآید، نه از لایک.

اگـر مخواهیـد بـدون سوشالمـدیا فـروش بسازیـد، لیسـت ایمـل
دارای طلای شماست.
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۳. فروش تلفنی؛ کانال فراموششده اما قدرتمند

در شرایط رقابتی امروز، یک از سرعترن روشها رای بستن فروش،
تماس مسقیم است.

مخصوصـاً در بـازار اـران، فـروش تلفنـی همچنـان نـرخ تبـدل بـالای
دارد.

مزیت فروش تلفنی:
- انقال احساس و فوریت

- پاسخ فوری به سوالات
- رفع اعتراض در لحظه

- ایجاد رابطه انسانی

کسبوکارهای که کالسنتر حرفهای دارند، حتی بدون سوشالمدیا
هم متوانند رشد کنند.

اگر محصول شما نیاز به توضح دارد یا قیمت بالاتری دارد، فروش
تلفنی یک رگ رنده است.

۴. همکاری استراژیک با کسبوکارهای مکمل

یک از هوشمندانهترن پاسخها به سوال «چطور بدون سوشالمدیا
فروش بسازیم» همکاری مشترک است.
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مثال:
CRM توانیــد بــا شرکتهــای نرمافــزاراگــر دوره فــروش داریــد، م

همکاری کنید.
اگر خدمات طراح سایت دارید، با شرکتهای هاستینگ یا دیجیتال

مارکتینگ مشارکت کنید.

مدلهای همکاری:
- ورسانت فروش

- وبینار مشترک
- معرف مقال مشتری

- بستههای ترکی

شما به مخاطب آماده دسترسی پیدا مکنید، بدون نیاز به تولید
.محتوا در شبکههای اجتماع

۵. تبلیغات هدفمند خارج از شبکههای اجتماع

تبلیغات فقط اینستاگرام نیست.
شما متوانید از روشهای زر استفاده کنید:

- تبلیغات گوگل ادز
تبلیغات بنری در سایتهای تخصص -

- پیامک مارکتینگ هدفمند

https://rahemodiran.com/


6

- تبلیغات همسان در رسانههای خری

وژگ مهم ان روشها: هدفگری دقق.

وقتـی تبلـغ بـه مخـاطب درسـت نمـایش داده شـود، حتـی بـدون
سوشالمدیا هم فروش اتفاق مافتد.

 .۶رگزاری وبینار و رویدادهای آموزشی

وبینار یک از قویترن ازارهای فروش مسقیم است.
در وبینار شما زمان دارید اعتماد بسازید، ارزش بدهید و در نهایت

پیشنهاد ارائه کنید.

فرمول ساده وبینار فروشساز:
- مطرح کردن مشکل

- ارائه راهکار
- ارائه نمونه و اعتبار

- دعوت به اقدام

بسـیاری از کسـبوکارها فقـط بـا وبینارهـای منظـم، فـروش چنـد صـد
میلونی ساختهاند بدون اینکه حتی روی سوشالمدیا تمرکز کنند.
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(Referral System) مشتری ۷. سیستم معرف

مشتری راض هترن کانال فروش شماست.

اگر رای معرف مشتری پاداش تعریف کنید، مشتریان فعل شما
تبدل به بازاریاب مشوند.

ایدهها:
رای معرف تخفیف -

- ورسانت نقدی
- اعتبار خرید
- هدیه وژه

سیستم معرف درست، متواند بدون هچ فعالیتی در سوشالمدیا
جریان فروش ایجاد کند.

 .۸رندینگ شخص آفلان و شبکهسازی

خیل از فروشهای زرگ در جلسات حضوری، رویدادها و ارتباطات
انسانی شکل مگرند.

حضور در:
- همایشها

- اتاقهای بازرگانی
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رویدادهای تخصص -
B2B جلسات -

گاهی یک ارتباط درست، ارزشمندتر از هزاران فالوور است.

چرا نباید فروش را به سوشالمدیا وابسته کنیم؟

الگوریتمها تغر مکنند.
اکانتها بسته مشوند.

هزینه تبلیغات بالا مرود.

اگـر کـل سیسـتم فـروش شمـا روی یـک پلتفـرم باشـد، ریسـک بسـیار
بالای دارید.

کسبوکارهای هوشمند کانالهای متنوع دارند.
آنها مدانند چطور بدون سوشالمدیا فروش بسازیم چون سیستم

.دارند، نه وابستگ

فرمول طلای ساخت فروش بدون سوشالمدیا

رای اینکه واقعاً بتوانید بدون سوشالمدیا فروش بسازید، ان ۴
مرحله را اجرا کنید:

۱. تعن دقق مخاطب هدف
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۲. طراح پیشنهاد ارزشمند
۳. انتخاب کانال جذب پایدار (سئو، ایمل، همکاری، تماس)

۴. ساخت سیستم پیگری و تبدل

فروش نتیجه شانس نیست؛ نتیجه طراح است.

جمعبندی

اگر امروز سوشالمدیا از دسترس شما خارج شود، آیا هنوز متوانید
فروش داشته باشید؟

اگر پاسخ منف است، یعنی سیستم فروش ندارید.

سئو، ایمل مارکتینگ، فروش تلفنی، همکاریهای استراژیک، وبینار
و سیستم معرف مشتری، همه ازارهای هستند که به شما کمک
مکننـد بـدون وابسـتگ بـه شبکههـای اجتمـاع، فـروش پایـدار

بسازید.

یادتان باشد:
پلتفرمها تغر مکنند، اما اصول فروش ثابت مماند.

اگر به دنبال رشد واقع هستید، روی ساخت سیستم تمرکز کنید،
نه روی جمع کردن فالوور.
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رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی

پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.

https://rahemodiran.com/%d9%87%d9%86%d8%b1-%d9%85%d8%aa%d9%82%d8%a7%d8%b9%d8%af%d8%b3%d8%a7%d8%b2%db%8c/
https://rahemodiran.com/product/%da%a9%d8%a7%d8%b1%da%af%d8%a7%d9%87-%d9%85%d8%aa%d9%82%d8%a7%d8%b9%d8%af%d8%b3%d8%a7%d8%b2%db%8c/
https://rahemodiran.com/product/%da%a9%d8%a7%d8%b1%da%af%d8%a7%d9%87-%d9%85%d8%aa%d9%82%d8%a7%d8%b9%d8%af%d8%b3%d8%a7%d8%b2%db%8c/
https://www.instagram.com/behzadesteghamat
https://www.instagram.com/behzadesteghamat
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