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۱۲ روش جذب مشتری بدون وابستگ به
اینستاگرام

۱۲ روش جذب مشتری بدون وابستگ به
اینستاگرام

چگونه بدون شبکههای اجتماع هم فروش پایدار
داشته باشیم؟

در سالهـای اخـر بسـیاری از کسـبوکارها تمـام تمرکـز خـود را روی
اینسـتاگرام گذاشتهانـد؛ تـا جـای کـه انگـار اگـر اینسـتاگرام نباشـد،
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فروش هم وجود ندارد! اما واقعیت ان است که وابستگ کامل به
یک پلتفرم، یک ریسک زرگ رای هر کسبوکار محسوب مشود.
فیلترینگ، افت بازدید، تغر الگوریتمها یا حتی بسته شدن ج

متواند کل جریان مشتریسازی شما را مختل کند.

خر خوب ان است که روشهای زیادی رای جذب مشتری وجود
دارد کـه کـاملاً مسـقل از اینسـتاگرام هسـتند و حتـی در بسـیاری از

موارد، پایدارتر و حرفهایتر عمل مکنند.

در ان مقاله با ۱۲ روش جذب مشتری بدون
وابستگ به اینستاگرام آشنا مشوید.

-

(SEO) ۱. سئو و تولید محتوای هدفمند

سـئو یکـ از قدرتمنـدترن و پایـدارترن روشهـای جـذب مشتـری
اسـت. وقتـی کـارر در گوگـل یـک مشکـل را جسـتجو مکنـد، یعنـی

آمادهی خرید یا تصمیمگری است.

مثال:
«آموزش فروش تلفنی»
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«هترن دوره فروش»

اگر سایت شما روی ان کلمات بالا باشد، هر روز بدون تبلغ مشتری
مگرید.

مزیت اصل سئو:
جریان ورودی دائم و رایگان مشتری

 

۲. وبسایت حرفهای با قیف فروش

داشتـن سـایت فقـط ـرای اعتبـار نیسـت؛ سـایت بایـد تبدلکننـده
باشد. یعنی:

 لندینگ ج داشته باشد

فرم جمعآوری لید داشته باشد

 پیشنهاد مشخص ارائه دهد

 مسر کارر تا خرید شفاف باشد

سایت خوب مثل یک فروشندهی ۲۴ ساعته عمل مکند.
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(Email Marketing) ی ایمیل۳. بازاریا 

رخلاف تصور خیلها، ایمل هنوز یک از قویترن ازارهای فروش
است.

وقتی ایمل مشتری را دارید:
یعنـی یـک کانـال ارتبـاط کـاملاً در اختیـار خودتـان داریـد، بـدون

الگوریتم و محدودیت.

کارردها:

ارسال پیشنهاد وژه

آموزش رایگان

معرف محصولات جدید

فعالسازی مشتریان غرفعال

 

۴. پیامک هدفمند و هوشمند

SMS مارکتینگ اگر اصول انجام شود، نرخ تبدل بالای دارد.

نه اسپم، بلکه:
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پیام شخصسازیشده

ر اساس رفتار مشتری

در زمان درست

مثلاً:
«سلام علــ، جلســه رایگــان فــروش تلفنــی فــردا ســاعت  ۱۸رگــزار

مشود.»

 

۵. بازاریای محتوای در وبلاگ

وبلاگ فقط رای سئو نیست؛ رای اعتمادسازی هم هست.

وقتی شما مرتب مقالههای آموزشی منتشر مکنید:
مخاطب شما را متخصص مبیند، نه فروشنده.

اعتماد = فروش بلندمدت

 

۶. همکاری با کسبوکارهای مکمل

یک از هوشمندانهترن روشها:
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همکاری با رندهای که مخاطب مشترک دارند ول رقیب نیستند.

مثال:
دوره فروش + دوره دیجیتال مارکتینگ

یا
مشاور کسبوکار + شرکت نرمافزاری

تبادل لید، وبینار مشترک، معرف دوطرفه.

 

۷. وبینار و کلاس آنلان رایگان

وبینار یک از قویترن ازارهای لیدسازی است.

شما:

آموزش مدهید

اعتماد مسازید

و در پایان پیشنهاد فروش مدهید

کارر گرم است، آمادهی خرید.
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۸. تماس تلفنی و فروش مسقیم

فروش تلفنی هنوز یک از قدرتمندترن کانالهای فروش است.

مزیت تماس:

تعامل انسانی

پاسخ به اعتراضات

انقال احساس و اعتماد

بهخصوص در بازار اران، تماس تلفنی هنوز نرخ تبدل بسیار بالای
دارد.

 

(Google Ads) ۹. تبلیغات گوگل

اگر ودجه دارید، گوگل ادز فوقالعاده است.

چرا؟
چون کارر خودش دنبال راهحل است.

شما دقیقاً جلوی چشم کسی ظاهر مشوید که قصد خرید دارد.

نه مثل اینستاگرام که وسط سرگرم تبلغ مبیند.
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(Referral) مشتری ۱۰. سیستم معرف

مشتری راض هترن بازاریاب شماست.

متوانید سیستم معرف راهاندازی کنید:
هر مشتری که فرد جدید معرف کند → تخفیف یا هدیه بگرد.

ان روش:
کمهزینه

ربازده
و بسیار قال اعتماد است.

 

۱۱. حضور در مارکتپلیسها و پلتفرمها

مثل:

سایتهای آموزشی

پلتفرمهای فروش خدمات

بازارهای آنلان
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ان پلتفرمها خودشان ترافیک دارند و شما از ترافیک آماده استفاده
مکنید.

 

۱۲. ساخت رند شخص خارج از اینستاگرام

مثلاً:

لینکدن

پادکست

وتوب

وبلاگ شخص

رند شخص یعنی:
مردم به «شما» اعتماد دارند، نه فقط به ج شما.

و ان اعتماد قال انقال به هر پلتفرم است.
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جمعبندی: چرا نباید به اینستاگرام وابسته باشیم؟

اینستاگرام فقط یک ازار است، نه ستون اصل کسبوکار.

کسبوکاری پایدار است که:

سایت دارد

لید جمع مکند

دیتابیس مشتری دارد

کانالهای ارتباط مسقل دارد

اگر امروز اینستاگرام شما بسته شود،
آیا هنوز متوانید مشتری جذب کنید؟

اگـر جـواب «نـه» اسـت، وقـت بـازطراح سیسـتم جـذب مشتـری
شماست.

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی

پیشرفته همراه شوید.

https://rahemodiran.com/%d9%87%d9%86%d8%b1-%d9%85%d8%aa%d9%82%d8%a7%d8%b9%d8%af%d8%b3%d8%a7%d8%b2%db%8c/
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https://rahemodiran.com/


11

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.
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