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بیکارم یا دنبال شغل دومم؛ چرا فروش تلفنی
متونه هترن نقطه شروع درآمد باشه؟

بیکارم یا دنبال شغل دومم؛ چرا فروش تلفنی
متونه هترن نقطه شروع درآمد باشه؟

وقتی بیکار ودن فقط مشکل مال نیست، مشکل
روانی هم هست

بیکار ودن یا داشتن شغل با درآمد کم فقط به معنی نداشتن ول
نیست، بلکه به مرور روی روحیه و اعتمادبهنفس هم تأثر مگذارد.
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وقتی هر روز از خواب بیدار مشوی و رنامه مشخص رای درآمد
نداری، کمکم احساس یهدف، مقایسه با دیگران و فشار اطرافیان
شروع مشود. خیلها در ان وضعیت مدام در سایتهای کاریای
مچرخنـد، رزومـه مفرسـتند، مصـاحبه مرونـد، امـا یـا جـواب رد
مگرند یا پیشنهادهای مبینند که حقوقش حتی خرج رفتوآمد
.را هم وشش نمدهد

چالش اصل افراد بیکار و جویای شغل دوم

زرگترن مشکل ان گروه، محدود ودن انتخابهای واقع است.
بیشتر شغلها یک از ان سه شرط را دارند: یا سرمایه مخواهند،
یا سابقه کاری، یا تخصص مشخص. کسی که تازه وارد بازار کار است
یا مدتها بیکار وده، معمولاً هچکدام از انها را ندارد. از طرف
دیگر، راهاندازی کسبوکار شخص هم رای خیلها فقط یک شعار
انگزشی است؛ بدون سرمایه، بدون تجربه و بدون ارتباطات، عملاً
.ریسک بالای دارد و خیلها بعد از مدتی ناامید مشوند

چرا بیشتر شغلها رای شروع مناسب نیستند؟

بسیاری از شغلهای پیشنهادی به افراد بیکار یا کسانی که دنبال
شغـل دومانـد، یـا جسـم و فرسایشیانـد مثـل کـارگری و فـروش
حضوری، یا زمانر و کمدرآمد مثل کار در فروشگاه و رستوران. ان
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نوع کارها شاید موقتاً ول بدهند، اما هچ مهارت جدیای به فرد
اضافه نمکنند و بعد از مدتی دوباره همان نقطه اول رمگردد؛
زه و بدون پیشرفت واقعیانگ ،خسته.

فروش تلفنی چیست و چرا رای شروع مناسب است؟

فروش تلفنی یک از معدود شغلهای است که ورود به آن ساده
است. نه دفتر کار مخواهد، نه سرمایه، نه مدرک دانشگاهی. تنها
چزی که لازم است یک گوشی یا لپتاپ و توانای ارتباط گرفتن با
آدمهاست. در فروش تلفنی یاد مگری چطور صحبت کنی، چطور
نیاز مشتری را کشف کنی، چطور اعتماد بسازی و در نهایت چطور
.پیشنهادت را طوری مطرح کنی که منطق و قال قول باشد

مزیت مهم فروش تلفنی رای افراد بیکار

ـرای کسـی کـه بیکـار اسـت، فـروش تلفنـی یـک وژگـ طلاـی دارد:
تجربهاش حن کار ساخته مشود. یعنی لازم نیست اول چند سال
سابقه داشته باشی تا اجازه کار پیدا کنی؛ خودِ تماس گرفتن، همان
آموزش اصل است. هر تماس یک تمرن است و هر مکالمه تو را
.یک قدم جلوتر مرد
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مزیت فروش تلفنی رای شغل دوم

رای کسانی که شاغلاند اما دنبال درآمد اضافه هستند، فروش
تلفنی به خاطر انعطاف زمانی بسیار مناسب است. متوانی عصرها،
شبها یا حتی فقط آخر هفتهها کار کنی. نه نیاز به ترک شغل اصل
.داری، نه لازم است رنامه زندگات را به هم زنی

درآمد در فروش تلفنی چگونه است؟

یکـ از تفاوتهـای مهـم فـروش تلفنـی بـا خیلـ از شغلهـا، مـدل
درآمـدی آن اسـت. در بیشتـر کارهـا تـو زمـانت را مفروشـی، امـا در
فروش تلفنی نتیجه مفروشی. یعنی ممکن است دو نفر هر دو
روزی سه ساعت کار کنند، اما یک چند رار دیگری درآمد داشته
باشد. چون اینجا درآمد وابسته به مهارت، تمرن و کیفیت ارتباط
.است، نه فقط تعداد ساعت حضور

چه مهارتهای در فروش تلفنی یاد مگری؟

فروش تلفنی فقط ول نیست، مجموعهای از مهارتهای کارردی
:است که در هر شغل به درد مخورد

فن بیان و درست صحبت کردن
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مذاکره و مقاعدسازی

مدریت استرس و ترس از رد شدن

گوش دادن فعال

اعتمادبهنفس در ارتباط با آدمها

ان مهارتها بعدها در مصاحبههای شغل، ارائه روژه، مدریت تیم
.و حتی روابط شخص کاملاً قال استفادهاند

آیا فروش تلفنی کار سادهای است؟

واقعیت ان است که فروش تلفنی ساده نیست، اما قال یادگری
اسـت. تمـاس گرفتـن بـا آدمهـای غریبـه، شنیـدن جـواب منفـ و
مدریت مکالمه در ابتدا سخت است، اما دقیقاً همن سختی است
که آن را به یک مهارت ارزشمند تبدل مکند. کسی که چند ماه
جدی روی ان کار تمرن کند، نهتنها درآمد پیدا مکند، بلکه از نظر
.ذهنی هم قویتر مشود
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فروش تلفنی در اقتصاد امروز اران

در شرایط اقتصادی فعل اران، خیل از شرکتها شاید تبلیغات را
کم کنند یا هزینهها را پان بیاورند، اما فروش هچوقت حذف
نمشود. همیشه به کسی نیاز دارند که بتواند محصول یا خدمات
را بفروشد. به همن دلل، فروش تلفنی یک از پایدارترن مهارتها
در بازار کار است و رخلاف خیل از شغلها، با رکود هم کاملاً از ن
.نمرود

جمعبندی: نقطه شروع هتر از نقطه انتظار

اگر بیکار هستی یا دنبال شغل دوم مگردی، مهمترن اشتباه ان
است که فقط منتظر «فرصت ایدهآل» بمانی. فرصت ایدهآل معمولاً
هچوقت نمآید. فروش تلفنی شاید شغل رؤیای نباشد، اما یک
نقطه شروع واقع است. نقطهای که هم درآمد دارد، هم مهارت
مسازد و هم تو را از حالت بلاتکلیف خارج مکند. در دنیای امروز،
کسی جلو مافتد که مهارت ولسازی دارد، نه کسی که فقط منتظر
.استخدام بماند

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
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متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی
پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.
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