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وقتی دانشجوی و ول نداری

وقتی دانشجوی و ول نداری؛ چرا فروش تلفنی
متونه نجاتدهنده درآمدت باشه؟

:وسط یک تناقض دائم ران امروز، یعنی زندگودن در ا دانشجو
از یک طرف باید درس بخوانی، آینده بسازی، مهارت یاد بگری؛از

طرف دیگر، ول نداری. یا خیل کم داری.

شهریه، جزوه، کتاب، اینترنت، رفتوآمد، غذا، تفرح حداقل…همه
هزینه است، اما منع درآمد؟ قریباً هچ.
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بیشتر دانشجوها یا کاملاً وابسته به خانوادهاند،یا دنبال یک کار
پارهوقت مگردند که نه وقتشان را ناود کند،نه آنقدر درآمدش کم

باشد که اصلاً ارزش نداشته باشد.

سؤال واقع ان است:
چه کاری رای دانشجو هم عمل است، هم درآمد دارد، هم با رنامه

درسی تداخل ندارد؟

چالش اصل دانشجوها: وقت کم، خرج زیاد، تجربه
صفر

رخلاف چزی که از رون دیده مشود، دانشجوها بیکار نیستند.
رنامهشان ر است از:

کلاسهای حضوری یا آنلان

روژه و تمرن

امتحان و کوز
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مسر دانشگاه

استرس آینده شغل

اما مشکل اینجاست که ان همه مشغله، ول نمشود.

زرگترن مشکلات مال دانشجوها:

نداشتن سابقه کاری

نداشتن مهارت درآمدزا

نداشتن سرمایه

نداشتن زمان رای کار تماموقت

اکثر کارهای که به دانشجو پیشنهاد مشود یک از ان دو حالت
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است:یا وقتگر و فرسایشی است (مثل کار در کافه و فروشگاه)،یا
درآمدش آنقدر پان است که فقط خرج رفتوآمد را مدهد.

رؤیای مشترک اکثر دانشجوها: درآمد داشتن بدون
قربانی کردن درس

قریباً همه دانشجوها دنبال یک چز مشخصاند:

یک درآمد مسقل

بدون وابستگ کامل به خانواده

بدون تداخل شدید با درس

قال انجام پارهوقت

با امکان رشد مال
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ــد.فقط ــار عجیبان ــال ک ــد،نه دنب ــاردر شون ــد میلی ــه مخواهن ن
مخواهند آخر ماه، دستشان خال نباشد.

اینجاست که فروش تلفنی دقیقاً به درد دانشجو
مخورد

فـروش تلفنـی یکـ از معـدود شغلهـای اسـت کـه واقعـاً بـا سـبک
زندگ دانشجوی سازگار است، چون:

نیاز به سرمایه ندارد

از خانه یا خوابگاه قال انجام است

ساعت کاری منعطف دارد

به مدرک و سابقه کاری نیاز ندارد

مسقیم به درآمد وصل است
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ــی آخــر ــا حت ــوانی:ن دو کلاس،شبهــا بعــد از درس،ی ــو مت ت
هفتههاچند ساعت تماس بگری و ول واقع دربیاوری.

«ول من تجربه کاری ندارم…»

قریباً ۹۰٪ دانشجوها همن جمله را مگویند.اما حقیقت ان است
که فروش تلفنی یک از معدود کارهای است که:

تجربه مسازد، نه تجربه مخواهد.

هچکس با تجربه فروش به دنیا نیامده.همه فروشندههای حرفهای،
از صفر شروع کردهاند.

اتفاقاً فروش تلفنی رای دانشجو یک مزیت زرگ دارد:تو همزمان که
ول درمآوری، داری مهارتهای یاد مگری که رای کل زندگات

مفید است:

فن بیان

ارتباط مؤثر
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مذاکره

مقاعدسازی

اعتمادبهنفس

مدریت استرس

مهارتهای که:
نه فقط در فروش،

بلکه در استخدام، مصاحبه کاری، ارائه روژه، حتی زندگ شخص به
کارت مآید.

فروش تلفنی یعنی تبدل «حرف زدن» به «مهارت
ولساز»

ـرخلاف تصـور عمـوم، فـروش تلفنـی فقـط زنـگ زدن و حـرف زدن
نیست.

یک مهارت حرفهای است که شامل:
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شناخت نیاز مشتری

درست سؤال رسیدن

ایجاد اعتماد

مدریت اعتراض

بستن فروش

و مهمترن نکته:همه انها آموزشپذر است.

یعنی اگر آموزش درست ببینی و تمرن کنی،واقعاً متوانی از یک
رسی که درآمدش از خیل یتجربه،به یک فروشندهای دانشجوی

کارمندها بیشتر است.

مزیت طلای رای دانشجوها: درآمد وابسته به
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نتیجه، نه ساعت

در بیشتر شغلهای دانشجوی:۴ تا ۶ ساعت کار مکنی، یک مبلغ
ثابت و محدود مگری.

در فروش تلفنی:ممکن است ۲ ساعت تماس بگری و اندازه یک روز
کامل کار درآمد داشته باشی.

.زیکر اساس عملکرد است، نه حضور ف ول چرا؟چون

ان یعنی:
هرچقـدر هتـر یـاد بگری،هرچقـدر حرفـهایتر صـحبت کنی،درآمـدت

بیشتر مشود.

نه سقف دارد،نه محدود به حداقل حقوق است.

در اقتصاد امروز، مدرک کاف نیست؛ مهارت درآمدزا
مهم است

دانشگاه به تو مدرک مدهد،اما بازار کار به تو ول نمدهد؛مگر
اینکه مهارت واقع داشته باشی.

واقعیت تلخ ان است:
خیلـ از فارغالتحصـلها بعـد از دانشگـاه تـازه مفهمنـدنه تجربـه
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دارند، نه مهارت کارردی، نه درآمد.

فروش تلفنی یک از معدود مهارتهای است که:

سرع یاد گرفته مشود

بازارش همیشه هست

مسقیم به ول وصل است

رای هر رشتهای کاررد دارد

فرقــ نمکنــد مهندســی بــاشی یــا روانشناســی یــا مــدریت یــا
هنر؛توانای فروش، همیشه یک رگ رنده است.

جمعبندی واقع رای دانشجوها

دانشجو ودن یعنی:
خرج بالا، درآمد پان، آینده نامعلوم.
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اکثر کارهای دانشجوی:
یا وقتت را مگرند،یا ول درست حسای نمدهند،یا هچ مهارتی

به تو اضافه نمکنند.

اما فروش تلفنی:

پارهوقت است

از هر جا قال انجام است

نیاز به سرمایه ندارد

مهارت مسازد

و مسقیم به درآمد وصل است

نه شعار انگزشی است،نه وعده رؤیای.
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فقط یک واقعیت ساده است:اگر بتوانی بفروشی، هچوقت یول
نممانی.

و رای یک دانشجو در اران امروز،همن یعنی یک نجات واقع از
.فشار مال

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی

پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.
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