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چرا فروش تلفنی هترن شغل دوم رای
خانمهای خانهدار است؟

هترن شغل دوم رای خانمها

وقتی ول کاف نیست، ول وقت هم نیست: چرا
فروش تلفنی هترن شغل دوم رای خانمهای

خانهدار است؟

اگر خانم خانهدار باشی، احتمالاً ان جملهها رایت آشناست:

https://rahemodiran.com/


2

«دلم مخواد یه درآمدی داشته باشم، ول واقعاً وقت رون رفتن
ندارم.»

«بچه دارم، کار خونه دارم، همسرم سرکاره… ک مرسه رم سر کار؟»
«اگه کار کنم، ک به خونه و بچه رسه؟»

واقعیـت اـن اسـت کـه خیلـ از خانمهـای خـانهدار نـه بیکارنـد، نـه
یوقت؛ فقط کارشان دیده نمشود و ول رایش نمگرند. از

صح تا شب درگرند:
آشزی، نظافت، خرید، رسیدگ به بچه، مدرسه، تکالیف، همسر،
مهمـانی، خـانواده همسـر… امـا آخـر مـاه کـه مشـود، عـدد حسـاب

بانک تغر خاص نکرده.

اینجاست که یک تضاد دردناک شکل مگرد:
انرژی هست، زحمت هست، ول درآمد نیست.

زرگترن چالش خانمهای خانهدار: «دوست دارم کار
کنم، اما نمتونم از خونه رون رم»

ـرخلاف تصـور خیلهـا، مشکـل اصـل خانمهـای خـانهدار تنبلـ یـا
یانگزگ نیست. مشکل انهاست:

بچه کوچک دارند و نمتوانند او را تنها بگذارند
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هزینه مهدکودک از خود حقوق بیشتر مشود

همسرشان با کار رون از خانه راحت نیست

ساعت کاری ثابت با زندگشان جور درنمآید

رفتوآمد در شهر سخت و زمانر است

در عمل، بیشتر شغلها یک شرط زرگ دارند:
«باید از خانه زنی رون.»

و همـن یـک شـرط، ۸۰٪ گزینههـا را ـرای خانمهـای خـانهدار حـذف
مکند.

رؤیای مشترک خیل از خانمها: درآمد داشتن، بدون ترک
خانه

اکثر خانمهای خانهدار دنبال ان نیستند که مدرعامل شوند یا
استارتاپ زنند. خواستهشان خیل سادهتر است:
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یک درآمد مسقل

بدون وابستگ مال کامل به همسر

بدون لطمه زدن به خانواده

بدون رون رفتن از خانه

قال انجام ن کارهای روزمره

یعنی شغل که بتوانند:
ن غذا پختن و خواباندن بچه،

ن جمع کردن خانه و رسیدگ به درس بچه،
چند ساعت در روز کار کنند و ول واقع دربیاورند.

اینجاست که فروش تلفنی دقیقاً منشیند روی
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زندگ خانم خانهدار

ی است که واقعاً با سبک زندگاز معدود کارها فروش تلفنی یک
خانمهای خانهدار سازگار است، چون:

از داخل خانه انجام مشود

فقط به موبال یا لپتاپ نیاز دارد

ساعت کاری انعطافپذر دارد

نیاز به سرمایه ندارد

نیاز به مدرک خاص ندارد

تو لازم نیست لباس وشی، از خانه زنی رون، ترافیک تحمل کنی،
بچه را بسپاری دست کسی.

متـوانی وقتـی بچـه خـواب اسـت، وقتـی خـانه آرام اسـت، یـا حتـی
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شبها چند تماس زنی و درآمد بسازی.

«ول من فروش بلد نیستم…»

قریباً همه خانمهای خانهدار همن جمله را مگویند.
اما حقیقت ان است:

تـو سالهاسـت داری فـروش انجـام مدهـی، فقـط اسـمش فـروش
نوده.

تو هر روز:
بچه را قانع مکنی غذا بخورد

همسرت را راض مکنی کاری انجام دهد
خانواده را مقاعد مکنی به جای روند یا نروند

ان یعنی:
تو بلدی حرف زنی، بلدی قانع کنی، بلدی ارتباط بگری.

فقط لازم است ان مهارت طبیع، جهتدار و ولساز شود.

فروش تلفنی یعنی تبدل «حرف زدن» به «درآمد»

فروش تلفنی یک مهارت حرفهای است که یاد مگری:

چطور نیاز مشتری را بفهم
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چطور درست سؤال رسی

چطور اعتماد بسازی

چطور اعتراض را مدریت کنی

و در نهایت چطور فروش را ببندی

همه انها آموزشپذر است.
نه استعداد عجیب مخواهد، نه شخصیت خاص.

مزیت طلای رای خانمهای خانهدار: درآمد وابسته به
نتیجه، نه ساعت

در بیشتر شغلها:
۸ ساعت کار مکنی، یک حقوق ثابت مگری.

در فروش تلفنی:
ممکن است ۲ ساعت کار کنی و بیشتر از یک روز کار اداری درآمد
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داشته باشی.
.زیکر اساس نتیجه است، نه حضور ف ول چرا؟ چون

ان یعنی:
اگر زرنگ باشی، یاد بگری، تمرن کنی،

متوانی با زمان کم، درآمد قال توجه بسازی.

جمعبندی واقع و بدون شعار

ودن یعنی مسئولیت زیاد، وقت محدود و نیاز مال خانم خانهدار
.واقع

اکثر شغلها با ان سبک زندگ سازگار نیستند.
اما فروش تلفنی یک از معدود مهارتهای است که:

داخل خانه انجام مشود

لابهلای کارهای روزمره جا مشود

نیاز به سرمایه ندارد
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سرع به ول وصل مشود

نه قراره میلیاردر شوی،
نه قراره زندگ رؤیای اینستاگرام داشته باشی.

اما متوانی:
درآمــد مســقل داشتــه بــاشی، احســاس مفیــد ــودن کنــی، و از

وابستگ مال کامل خارج شوی.

و در شرایط اقتصادی امروز اران،
همن یعنی یک نجات واقع، نه یک شعار انگزشی.

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی

پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.
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