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وقتی درآمد کاف نیست؛

وقتی درآمد کاف نیست؛ چرا فروش تلفنی
متونه نجاتدهنده شغل دوم شما باشه؟

اـن روزهـا کمتـر کسـی در اـران پیـدا مشـود کـه دغـدغهی درآمـد
نداشته باشد. تورم، گرانی، یثباتی اقتصادی و ناامنی شغل باعث
شده خیلها به فکر شغل دوم بیفتند؛ مخصوصاً خانمهای خانهدار،
دانشجوهـا و کارمنـدانی کـه حقـوق ثابتشـان دیگـر جـواب زنـدگ را
ن شرایط، چه شغل دومن است: با اا دهد. اما سؤال اصلنم

واقعاً عمل، کمهزینه و سرعالوصول است؟
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بیایید واقعن باشیم. همه نمتوانند سرمایهگذاری کنند، مغازه
زنند یا کسبوکار آنلان زرگ راه بیندازند. بیشتر آدمها دنبال چزی

هستند که:

سرمایه نخواهد

نیاز به تخصص عجیب نداشته باشد

سرع به درآمد رسد

و بتوان آن را کنار زندگ فعل انجام داد

اینجاست که فروش تلفنی بهعنوان یک مهارت ولساز خودش را
نشان مدهد.

چالشهای خانمهای خانهدار: زمان هست، درآمد
نیست

خیل از خانمهای خانهدار زمان دارند اما دستشان از بازار کار کوتاه
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است. یا بچه دارند، یا امکان رفتوآمد ندارند، یا سالها از فضای
کاری دور ودهاند. از طرف وابستگ مال هم آزاردهنده است؛ اینکه

رای هر خرج کوچک نیاز به کمک دیگران باشد.

زرگترن چالش آنها:

نداشتن سابقه کاری رسم

نداشتن سرمایه اولیه

ترس از ورود به بازار کار

فروش تلفنی اینجا یک مزیت زرگ دارد:
مشود از خانه کار کرد، فقط با موبال یا لپتاپ. مهمتر از همه،
چزی که نیاز دارید «مهارت صحبت کردن هدفمند» است، نه مدرک

دانشگاهی یا سرمایه.

چالشهای دانشجوها: وقت کم، ول کمتر

دانشجوهـا همیشـه ـن دو فشارنـد: درس و ـول. نـه متواننـد
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تماموقت کار کنند، نه درآمد خانوادهها کاف است. کارهای پارهوقت
.یارزش مال هم یا سختاند یا

مشکلات اصل دانشجوها:

نداشتن تجربه کاری

رنامه زمانی نامنظم

درآمدهای بسیار پان

فروش تلفنی رای دانشجوها یک تمرن فوقالعاده است:
هم درآمد دارد، هم مهارت ارتباط، هم اعتمادبهنفس، هم تجربه
واقع بازار کار. حتی اگر بعداً شغلشان چز دیگری باشد، مهارت

فروش همیشه به دردشان مخورد.

چالشهای کارمندان: حقوق ثابت، آینده نامعلوم

کارمندها شاید حقوق داشته باشند، اما امنیت ندارند. تعدل نرو،
عقبافتادن حقوق، فشار کاری زیاد و رشد مال نزدیک به صفر.
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درد اصل کارمندها:

ناکاف درآمد ثابت ول

ترس از از دست دادن شغل

نداشتن زمان رای یادگری مهارت جدید

واقعیـت تلـخ اـن اسـت: در اقتصـاد امـروز، یـک منـع درآمـد یعنـی
ریسک بالا. فروش تلفنی متواند شغل دوم باشد، بدون اینکه نیاز

به ترک شغل اصل داشته باشید.

چرا دقیقاً فروش تلفنی؟

در بحران اقتصادی، اولن چزی که حذف نمشود «فروش» است.
شرکتها شاید تبلیغات را کم کنند، نرو تعدل کنند، اما فروش را
نه. همیشه به فروشنده نیاز دارند، مخصوصاً فروشندهای که بتواند

از راه دور بفروشد.

مزیتهای فروش تلفنی:
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بدون سرمایه

قال انجام از هر جا

بازار کار گسترده

یادگری سرع

درآمد وابسته به عملکرد، نه ساعت کاری

رخلاف تصور عموم، فروش تلفنی فقط «حرف زدن» نیست. یک
مهارت حرفهای است که شامل:

شناخت نیاز مشتری

فن بیان
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کنترل اعتراضها

مقاعدسازی

بستن فروش

و همهی انها قال آموزش است.

در بحران، مهارت مهمتر از مدرک است

الان دیگر مدرک دانشگاهی تضمنکننده درآمد نیست. چزی که
ول مسازد، «مهارت درآمدزا»ست. فروش تلفنی یک از معدود

مهارتهای است که:

سرع یاد گرفته مشود

بازارش همیشه هست
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و مسقیماً به ول وصل است

فرق نمکند خانهدار باشی، دانشجو یا کارمند؛ اگر بتوانی خوب
بفروشی، همیشه مشتری داری.

جمعبندی: یا قربانی بحران باش، یا استفادهکننده از آن

کند. بعضرای همه هست، اما واکنشها فرق م بحران اقتصادی
فقط غر مزنند، بعض مهارت یاد مگرند.

فروش تلفنی شاید ساده به نظر رسد، اما یک از واقعترن راهها
رای ساختن درآمد دوم در شرایط فعل اران است. نه شعار است،
نه رؤیا؛ یک مهارت کارردی است که اگر درست آموزش ببینی و

تمرن کنی، متواند زندگ مالات را واقعاً تغر دهد.

سؤال اصل ان نیست که «بازار خراب است یا نه؟»
سؤال ان است: تو مهارت ولسازی داری یا نه؟

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
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متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی
پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.
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