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هزاد اسقامت رهر فروش تلفنی اران

هزاد اسقامت کیست؟ | آشنای با رهر
بازاریای تلفنی و فروش اران

قامت بـا مفـاهیمهـزاد اسـ ـران، نـامدر صـنعت آمـوزش فـروش ا
چون «پیشگام»، «تحول» و «فروش میلیاردی» گره خورده است. او
کـه بـه عنـوان رهـر فـروش تلفنـی اران شنـاخته مشـود، تنهـا یـک
مـدرس نیسـت؛ بلکـه استراژیسـتی اسـت کـه بـا بیـش از ۲۷ سـال
سابقه تخصص، ساختار مذاکره تلفنی را در کشور پایهگذاری کرده

است.
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از کارتهای اعتباری تا رهری بازار

مسر حرفهای هزاد اسقامت با نوآوری آغاز شد. او در سال ۱۳۸۰،
مبتکر اولن مرکز پخش کارتهای اعتباری در اران ود. تجربه او در
سـمتهای کلیـدی همچـون مـدر فـروش، مـدر بازاریـای و مشـاور
ــد کــه «تلفــن» ــن نتیجــه رسان ــه ا ــزرگ، او را ب  کســبوکارهای

قدرتمندترن ازار رای تنظیم جلسات و بستن معاملات است.

تلفق علم و تجربه؛ راز موفقیت

آنچـه متـدولوژی هـزاد اسـقامت را منحصـربهفرد مکنـد، ترکیـب
تکنیکهای فروش با علوم ذهنی و NLP است. او با درک عمق از
روانشناسـی مخـاطب، اولـن بسـتههای جـامع آمـوزش بازاریـای و
ران تولید کرد و به عنوان عضو انجمن علمفروش تلفنی را در ا
بازاریـای اـران، اسـتانداردهای جدیـدی را در آموزشگاههـای نظـر

«بازارسازان» تعریف نمود.

رکوردهای ماندگار در آموزش فروش

هزاد اسقامت نه تنها در تئوری، بلکه در عمل نز رکوردار است:

رگزارکننده اولن همایش تخصص بازاریای و فروش تلفنی اران
در هتل المپیک (همن ۱۴۰۰) با مجوز وزارت علوم.
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خالق زرگترن همایش فروشندگان تلفنی اران با حضور ۲۰۰۰
نفر در سالن ارانیان (ترماه ۱۴۰۱).

رگزاری بیش از ۳۰۰ کارگاه آموزشی اختصاص ط ۵ سال گذشته
در سراسر اران.

ماموریت: ساخت تیمهای فروش میلیاردی

امروزه هزاد اسقامت به عنوان مرجع اصل آموزش رسنل مراکز
تماس (Call Centers) و تیمهای فروش شناخته مشود. تخصص
او تبدل تیمهای معمول به ماشنهای فروش میلیاردی است؛ چه

.نالملل رای تیمهای فروش ران و چهدر داخل ا

او معقـد اسـت: «سادهلوحـانهترن طـرز فکـر اـن اسـت کـه همـان
کارهای را انجام بدهید که تا امروز انجام دادهاید و توقع نتیجهای

متفاوت داشته باشید.»

اگر به دنبال تحول در ساختار فروش و مذاکره سازمان خود هستید،
نـام هـزاد اسـقامت همـان نقطـهی عطفـ اسـت کـه بـه دنبـال آن

ودید.
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رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی

پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.
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