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6 روش رای ترغیب مشتری به خرید

رای ترغیب مشتری به خرید چه باید کرد؟ معمولاً مشتریان به خاطر
وژگهای محصول از شما خرید نمکنند؛ بلکه مزایا یا فوایدی که
ان وژگها رایشان دارد آنها را مجاب به خرید مکند. متاسفانه
بسیاری از شعارهای تبلیغاتی حول محور وژگهای یک محصول
مچرخد و مشتری خودش باید بفهمد که ان کالا یا خدمت چه
سـودی بـه حـالش خواهـد داشـت. در واقـع کـار سـخت را از مشتـری

مخواهید! پس رای ترغیب مشتری به خرید چه باید کرد؟

اگر یاد بگرید که درباره مزایای استفاده از کالا یا خدمت خود با
مشتری صحبت کنید، خریدهای موفق بیشتری را به سرانجام خواهید
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رساند. در ان مقاله از راه مدران به 6 روش رای ترغیب مشتری به
خرید از شما خواهیم رداخت. با ما همراه باشید.

رای ترغیب مشتری به خرید، ان 6 نکته را فراموش
نکنید

1. تفاوت ن مزیت و وژگ محصول را بشناسید.

وژگ در واقع چزی است که یک محصول یا خدمت ارائه مدهد.
در حال که مزیت چزی است که محصول یا خدمت شما را رای

مشتری معنادار مکند. به طور مثال:

(ژگو) .قویت شده دارد ن خودرو یک سقف ایمنغلط: ا

درست: ان خودرو امنیت خانواده شما را حفظ مکند. (مزیت)

2. از زبانی واضح و ساده استفاده کنید

مشتریـان مزیـت کـالا یـا خـدمت شمـا را زمـانی راحـتتر بـه خـاطر
مسپارند که آنها را با استفاده از عباراتی ساده و کلماتی قدرتمند

بیان کرده باشید که احساسات آنها را درگر کند.

غلط: ان سقف در مواقع که خودرو در تصادف چپ کند ایمنی
ایجاد مکند.
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درست: اگر خودرو شما چپ کند به احتمال بسیار زیاد بدون
هیچگونه آسی نجات پیدا خواهید کرد.

3. از به کار ردن کلمات سنگن فنی رهزید

هچ چزی نمتواند مزیت کالا یا خدمت شما را به اندازه استفاده
از لغات کلیشهای فنی یا خارج تحت تاثر منف قرار دهد.

غلط: اجرای قدرتمند روتکلهای کد 80210

درست: شما متوانید با ان خودرو به صورت مجازی به هرکجا
که خواستید وصل شوید.

https://fa.wikipedia.org/wiki/%D9%BE%D8%B1%D9%88%D8%AA%DA%A9%D9%84
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4. لیست مزایای محصول یا خدمت خود را کوتاه نگه
دارید.

بیشتـر مـردم در لحظـه متواننـد روی دو یـا سـه مـورد تمرکـز کننـد.
لیست بلندبالای از امکانات و مزایا متواند رای آنها گج کننده

باشد.

غلط: اینجا لیست 10 مزیت رتر محصول ما را متوانید ببینید.

درست: دو مورد از مهم ترن مزایای که باید بدانید ان است که
.…

5. روی چزی که از نظر شما منحصر به فرد است تاکید
کنید.

مزایای از محصول شما که بیشتر جنبه عموم دارند، متوانند رای
ترغیب مشتری به خرید موثر باشند؛ اما نه لزوماً خرید از شما! پس

به سراغ معرف مزیتهای روید که شما را از رقبا متفاوت مکند.

غلط: نرم افزار ما باعث بالا رفتن هرهوری شما خواهد شد.

درست: گزارش مشتریان ما نشان مدهد که با خرید محصول ما،
هزینههایشان به طور میانگن 30 درصد کاهش داشته است که

دورار میانگن ان حوزه است.
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6. در ارائه مزیتهای خود، واقع عمل کنید

مشتریان مزایا یا امکاناتی که وجود خارج نداشته باشند یا به طور
مهــم و گنگــ توصــیف شونــد را نخواهنــد پذرفــت. آنچــه کــه از
مزیتهـای محصـول یـا خـدمت شمـا مشخـص و واقعـ اسـت هتـر

متواند در ذهن مشتری نقش ببندد.

غلط: ما به طرز چشمگری متوانیم هزینههای شما را کاهش
دهیم.

درسـت: مـا هزینههـای تولیـد را بـه طـور میـانگن تـا 25 درصـد
کاهش مدهیم.

سخن پایانی

ما در ان مقاله از راه مدران به ررسی 6 روش رای ترغیب مشتری
به خرید رداختیم. شما چه روش دیگری را رای ترغیب مشتری به
خریـد محصـول یـا اسـتفاده از خـدمات خـود اسـتفاده مکنیـد؟ در
بخش نظرات رای ما بنویسید. همچنن متوانید رای بالا ردن
مهارتهـای فـروش خـود، در دوره فـوق سـتاره فـروش شویـد شرکـت
کنید و تکنیکها و روشهای بیشتری رای ترغیب مشتری به خرید را

یاد بگرید. از همراهی شما عززان سپاسگزاریم.
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فال مقاله صوتی و PDF در بخش عضویت الماسی است. بعد از
خرید اشتراک الماسی راه مدران به ده ها مقاله صوتی و PDF دیگر

[box/].دسترسی خواهید داشت

[””=box type=”shadow” align=”aligncenter” class=”” width]

لطفا رای دسترسی به ان بخش از محتوا، ابتدا عضویت الماسی
خود را تکمل نمایید.

خرید عضویت الماسی
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