
1

با هترن کتاب فروش تلفنی آشنا شوید و فروش
خود را چندرار کنید!

بازاریای تلفنی یا  TeleMarketingقریباً کم پس از اختراع تلفن،
رونق گرفت و تا همن امروز هم یک از موثرترن روشهای تبلیغاتی
به حساب مآید. شاید تصور کنید با گسترش شبکههای اجتماع و
سلطه دنیای دیجیتال، عُمر تلفن مارکتینگ به پایان رسیده است.
اما اینطور نیست… بسیاری از رندهای نوپا رای ایجاد یک ارتباط
عمـق بـا مشتریـان بـالقوه خـود، متواننـد از اـن روش بازاریـای
ــدار، ــدیم و نام ــای ق ــب و کاره ــد. کس ــتفاده کنن ــقیم اس مس
مدتهاست که ارزش بازاریای تلفنی درک کردهاند و از تکنیکهای
آن در جهـت فـروش بیشتـر اسـتفاده مکننـد. شمـا از کجـا شـروع
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کنید؟ اول از همه هتر است با هترن کتاب فروش تلفنی آشنا
شوید و قدم در مسر موفقیت فروش خود بگذارید!

در زمینه بازاریای و همینطور TeleMarketing کتابهای زیادی به
زبانهای خارج نوشته و به فارسی رگردان شده است. ان کتابها
که متوانند به عنوان مرجع قال قول مورد توجه قرار گرند اما،
رای فرهنگ و زبان دیگری مناسب هستند. شما به عنوان یک ارانی،
وقتی مخواهید با مشتریان فارسی زبان خود صحبت کنید، نیاز به
تکنیکهـا و مهارتهـای داریـد کـه ونـد ـن مشتـری و رنـدتان را
محکمتر کند. به همن خاطر است که ما در ان مقاله به سراغ کتاب
تماسهای میلیاردی استاد هزاد اسقامت مرویم که هترن کتاب
فروش تلفنی در سالهای گذشته وده است. با راه مدران همراه
باشید تا بیشتر درباره ان کتاب و روشهای هود مهارت فروش

تلفنی توضح دهیم.

چرا تماسهای میلیاردی، هترن کتاب فروش تلفنی
است؟

در بسـیاری از شرکتهـا و سازمانهـا، سیسـتم ارتبـاط بـا مشتریـان از
طرـق اراتورهـای تلفنـی وجـود دارد. امـا از آنجـای کـه اـن نروهـا
آموزش حرفهای ندیدهاند، در شرایط مختلف نمتوانند پاسخهای
خوی به مشتریان بدهند. اینکه اراتور تلفنی شما چگونه با مشتری
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صحبت را آغاز کند، چطور به سوالاتش پاسخ دهد و نیازهای او را با
اطمینان رآورده سازد، نیاز به یادگری تکنیک و ترفندهای دارد که

در ان کتاب بازاریای تلفنی یاد مگریم.

چـه وژگهـای بـاعث شـده تماسهـای میلیـاری بـه عنـوان هترـن
کتـاب فـروش تلفنـی در نظـر گرفتـه شـود؟ اول از همـه تجربـه بـالای
نویسنده ان کتاب، جناب اسقامت که سالهاست به عنوان مدر
فـروش و مـدر بازاریـای کسـب و کارهـای معتـر و شنـاخته شـده
فعالیت مکنند. ایشان به غر از دورههای حضوری و کارگاههای که
رای مدران و کارمندان زینسهای مختلف رگزار مکنند، تجربه
حضـور در هولـدینگها و شرکتهـای بازرگـانی متعـددی را دارد کـه
باعث مشود راهکارهای کارردی و عمل در ان کتاب معرف کنند.

ــروش ــاب ف ــن کت هتر
تلفنی رای فارسیزبانان
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چزی که ان کتاب را از سار مناع موجود در اینترنت متماز کرده و
آن را به عنوان هترن کتاب فروش تلفنی مطرح مکند، مثالها و
راهکارهـای اسـت کـه بـا تـوجه بـه نیـاز بـازار اـران طراحـ شدهانـد.
مدانید که رای تبدل شدن به یک فروشنده یا بازاریاب نیاز به
تجربه زیادی دارید. متوانید خودتان چند سال وقت بگذارید، در
وزیشنهای شغل مختلف فعالیت کنید، مرتکب اشتباهاتی شوید
و بالاخره نکاتی را یاد بگرید. یا اینکه از تجربیات یک فرد حرفهای که
بیـش از 20 سـال اسـت در حـوزه بازاریـای و فـروش در شرکتهـا و
سازمانهـای ـزرگ فعـال ـوده، اسـتفاده کنیـد. کتـاب تماسهـای
رای ط یمیلیاردی، عصارهای است از سالها آزمون و خطا و راهنما

کردن مسر موفقیت فروش تلفنی!

چه مباحثی در کتاب تماسهای میلیاردی مطرح
مشود؟

در اـن کتـاب بـه طـور مفصـل دربـاره بازاریـای تلفنـی و نکـاتی کـه
متواند از شما یک فروشنده موفق بسازد، مخوانیم. اما مهمترن
بخشهای کتاب به موضوعات زر مردازند که هرکدام متواند
وجه تماز شما با هر بازاریاب تلفنی دیگری باشد. ان وژگها،
اصلترن دلال رای انتخاب تماسهای میلیاردی به عنوان هترن

کتاب فروش تلفنی است.
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به روزترن تکنیکهای فروش

وقتی قرار باشد telemarketing، پا به پای سار روشهای بازاریای
پیـش بیایـد، بایـد تکنیکهـای آن هـم بـه روز شـود. در اـن کتـاب
جدیدترن متدها و همینطور ربازدهترنهای آنها را مبینید و یاد
مگریــد کــه در شرایــط مختلــف، چگــونه ازشــان اســتفاده کنیــد.
فراموش نکنید مهمترن سلاح شما، گفتگو است. اگر بتوانید اعتماد
به نفس خود را بالا رید و موقعیت خود را در مکالمات حفظ کنید،

متوانید به خواسته خود در مسر گفتگو رسید.

یک از تکنیکهای مهم دیگری که کتاب تماسهای میلیاری را تبدل
است. فرق زیکن کتاب فروش تلفنی کرده، مباحث متافهتر به
نمکند شما به انرژی حاکم در ان دنیا و قوانن کائنات اعقاد
داشتـه باشیـد یـا نـه، بـه هـر حـال اـن دنیـا کـار خـودش را مکنـد.
متوانید انتخاب کنید که همراه ان جریان شوید و به یک پایان
موفق در مسر پیشرفت خود رسید. استاد اسقامت به شما کمک
مکنند تا به آرامش عمیق رسید که بتوانید ذهن ثروتمند خود را

رشد دهید.

نقش هدفگذاری در مسر پیشرفت

فرض کنید با خانواده تصمیم گرفتهاید که به سفری طولانی روید.
اما هچ مقصد مشخص ندارید. چه اتفاق مافتد؟ شاید سفر ر
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چالشی داشته باشید که در طول مسر با مکان دیدنی جالی هم رو
به رو شوید، ول احتمال اینکه با ی رنامگ روزها را سر کنید بیشتر
چ هدفل از شروع کار خود، هاست. فروشندگان تلفنی هم که ق
را مشخـص نمکننـد، نمتواننـد بـه انتظـارات خـود رسـند؛ چـرا کـه

حتی هچ انتظاری هم تعریف نشده است!

در ان کتاب یاد مگرید که چطور بسته به هدفتان، رنامه رزی
کنیـد و شناسـای نقـاط ضعـف و قـوت خـود، موانـع موجـود ـر سـر
راهتـان را از میـان رداریـد. رویاهـای شمـا در دسـترستان هسـتند؛
ل دیگر که باعث مرسید. یک دل کافیست که بخواهید تا به آنها
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شـود تماسهـای میلیـاردی را هترـن کتـاب فـروش تلفنـی بـدانیم،
ایجـاد انگـزه در شمـا ـرای رسـیدن بـه اهـداف اسـت. قـدم اول را

ردارید، ما در ادامه راه همراه شما هستیم.

شناخت تیپ شخصیتی و ارقاء خودآگاهی

یک از مهمترن عوامل که متواند در موفق ودن یا نودن شما در
حوزه فروش، موثر باشد، شخصیت شماست. تصور نکنید که ارتباط
رقرار کردن با دیگران و یک فروشنده خوب ودن، ذاتی است و شما
شاید استعدادش را ندارید. نه، کافیست خودتان را هتر بشناسید.
ببینید چه تیپ  شخصیتیای دارید. با مفاهیم که در ان کتاب
یاد مگرید، هم متوانید در جهت خودآگاهی بیشتر خودتان گام

ردارید، هم مشتریان خود را هتر مشناسید.

قطعاً نحوه صحبت کردن با یک فرد درونگرا و محتاط با یک نفر که
خیلـ راحـت اعتمـاد مکنـد و خریـد کـردن را تفرـح مدانـد، فـرق
مکند. شما باید رای رو به رو شدن با هردو ان تیپها آماده
باشید. دقیقاً همن نکات و فوتهای کوزهگری است که تماسهای

میلیاری را به هترن کتاب فروش تلفنی تبدل مکند.

رای خرید هترن کتاب فروش تلفنی “تماسهای
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میلیاردی” چه کنیم؟

اگر تصمیم گرفتهاید که ان کتاب را تهیه کنید و مسر زندگ خود
را متحـول نماییـد، بـه شمـا تـریک مگـوییم! ـرای خریـد کتـاب
تماسهـای میلیـاردی، سـه گزینـه پیـش رو داریـد. متوانیـد نسـخه
چای کتاب را که تاکنون به چاپ سوم هم رسیده است، سفارش
دهید تا از طرق پست به دست شما رسد. یا اگر اهل گوش دادن
به کتابهای صوتی هستید، نسخه صوتی آن را خریداری کنید. اگر
هـم مخواهیـد هـر دو نسـخه کتـاب را یکجـا داشتـه باشیـد، گزینـه
نسـخه چـای + MP3 دانلـودی را از صـفحه سـفارش کتـاب انتخـاب

کنید.

بـا خریـد اـن هترـن کتـاب
فروش تلفنی، با یک تر، چند

نشان را زنید!
فراموش نکنید هچ وقت رای شروع یک راه تازه در نیست! ان
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کتاب متواند نقطه عطف در زندگ شما باشد تا بتوانید مسر
مـوفقیت خـود را بـه صـورت دسـت یـافتنیای ترسـیم کنیـد. اگـر
مهارتهای ارتباط خود را قوی کنید، نه تنها در فروش تلفنی موفق
خواهید ود، بلکه در مراودات روزمره نز حرف رای گفتن خواهید
داشت. پس منتظر چه هستید؟ همن حالا هترن کتاب فروش

تلفنی یعنی تماسهای میلیاردی را سفارش دهید!

 

همچنن م توانید از طرق سایت راه مدران و یا شماره تماس
۰۲۱۹۱۰۱۰۳۶۳ در ارتباط باشید و یا از طرق خدمات مشاوره با ر

کردم فرم مشاوره  منتظر تماس کارشناسان ما باشید.

نظر شما ارزشمند است �

با به اشتراک گذاشتن نظر خود ما و سار دوستان را در راه آموزش و
اطلاع رسانی همراهی کنید.
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