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چطور به ترس اعلام قیمت بیشتر محصولم غلبه
کنم

چطور به ترس اعلام قیمت بیشتر محصولم غلبه کنم

آموزش بازاریای تلفنی و فنون مذاکره تلفنی

تهیه ویدیئو!

یک از مشکلات عمده فروشنده های تلفنی اینکه میگن وقتی داریم
بـا مشتـری تلفنـی صـحبت مکنیـم و مخـواهیم قیمـت گرانترـن
محصول را اعلام کنیم ترس تمام وجودم رو میگره رای غلبه ر ان
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ترس باید چیکار کنیم تو ان ویدو م خوام راجع به دو تا حالت
مختلف و چهار دسته مشتری صحبت کنم که ان ذهنیت و کامل از
ن ره و ترس تونو کاهش بده پس مثل همیشه ویدو ذخره

کند و تا انتهای ویدو همراه من باشید.

 

ررسی وژگ مزیت و منفعتش

یکـ از عوامـل تـاثرگذار تـو ذهنیـت ی فروشنـده تلفنـی ـرای اعلام
قیمت اینه که فکر مکنند که همیشه مشتریا دنبال جنس ارزون
م گردند و وقتی میخان قیمت گرونترن محصولشونو را اعلام کنند
میترسن دلهره دارن و نگرانن توی ان ویدئو م خام دو تا حالت
ژگدارید که و ح بدم حالت اول شما محصولمختلف رو توض
مزیت و منفعتش دقیقا عن رقباست ول قیمتش خیل گرون تره
ان قریبا میشه گفت بدترن حالت ممکنه تو ان شرایط شما به
چهار دسته مشتری م تواند به راحتی جنس بفروشید مشتریای
دسته اول مشتریانی که عادت دارند همیشه گرانترن محصول بازار
رو تهیه کنند اونا باور دارند که همیشه گرانترینا هترن ها هستند
مشتری دسته دوم مشتریانی هستند از رقبای شما اصلا اطلاع ندارند
پس به راحتی قیمتونو میتونید هشون اعلام کنید و گران ترن
قیمت رو بگید و اونام مخرند دسته سوم مشتریانی هستند که
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عجله دارند تو خرید کردن.

ترس از دست دادن

یه مراسم نزدیکه و باید همن الان سرع بخرن و رن به مراسم
شون رسن ان دسته از مشتری ها خیل راحت میتونن قیمت گران
شما را قول کند و خرید کنند دسته چهارم مشتری افرادی هستند
که هر سه تا وژگ قبل را دارن یعنی هم گرون ترن ها را عادت
دارند بخرن هم عجله دارند هم از رقبای شما اطلاع ندارند پس
ببینیـد تـوی اـن طیـف مشتریـان کـه شمـا داریـد باهـاشون صـحبت
مکنید چقدر احتمال داره که از ان دسته از مشتریان به پستون
بخوره اون ذهنیتو کامل بذارید کنار که مشتریا فقط دنبال جنس
ارزون م گردند از ان طرف جایگزن آن ذهنیت ان باشه که چهار
دسته مشتری وجود داره که من میتونم هشون بفروشم و به راحتی
گران ترن قیمتمو هشون اعلام کنم حالت دوم شما محصول دارید
که وژگ مزیت منفعتش نسبت به سار رقبا خیل بیشتره و قیمت

آن هم بالاتره.

منفعت محصول

تـو اـن شرایـط کـه دیگـه کلا تـرس و دلهـره وجـود نـداره شمـا ی
محصول دارید کل منفعت داره کل وژگ دارد و قیمت گرانتر داره
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پس بدون ترس و دلهره و با اعتماد به نفس بالا میتوانید محصول
خودتون رزنت کنید و با قدرت قیمتون مشتری اعلام کنید اگر شما
به حالت دیگه ای رو به رو شدید لطفاً توی کامنت رای من بنویسید
تا توی ویدو های بعدی راجع به اون شرایط و حالت های دیگه

راتون توضح بدم ممنون خدانگهدار.

 

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی

پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.

با به اشتراک گذاشتن نظرات خود ما را در مسر آموزش های هتر و
بیشتر کمک کنید.
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