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چطور به ترس اعلام قیمت بیشتر محصولم غلبه
کنم

چطور به ترس اعلام قیمت بیشتر محصولم غلبه کنم

آموزش بازاریای تلفنی و فنون مذاکره تلفنی

تهیه ویدیئو!

[00:01]

یک از مشکلات عمده فروشنده های تلفنی اینکه میگن وقتی داریم
بـا مشتـری تلفنـی صـحبت مکنیـم و مخـواهیم قیمـت گرانترـن
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محصول را اعلام کنیم ترس تمام وجودم رو میگره رای غلبه ر ان
ترس باید چیکار کنیم تو ان ویدو م خوام راجع به دو تا حالت
مختلف و چهار دسته مشتری صحبت کنم که ان ذهنیت و کامل از
ن ره و ترس تونو کاهش بده پس مثل همیشه ویدو ذخره

کند و تا انتهای ویدو همراه من باشید.

ررسی وژگ مزیت و منفعتش

[00:32]
یکـ از عوامـل تـاثرگذار تـو ذهنیـت ی فروشنـده تلفنـی ـرای اعلام
قیمت اینه که فکر مکنند که همیشه مشتریا دنبال جنس ارزون
م گردند و وقتی میخان قیمت گرونترن محصولشونو را اعلام کنند
میترسن دلهره دارن و نگرانن توی ان ویدئو م خام دو تا حالت
ژگدارید که و ح بدم حالت اول شما محصولمختلف رو توض
مزیت و منفعتش دقیقا عن رقباست ول قیمتش خیل گرون تره
ان قریبا میشه گفت بدترن حالت ممکنه تو ان شرایط شما به
چهار دسته مشتری م تواند به راحتی جنس بفروشید مشتریای
دسته اول مشتریانی که عادت دارند همیشه گرانترن محصول بازار
رو تهیه کنند اونا باور دارند که همیشه گرانترینا هترن ها هستند
مشتری دسته دوم مشتریانی هستند از رقبای شما اصلا اطلاع ندارند
پس به راحتی قیمتونو میتونید هشون اعلام کنید و گران ترن
قیمت رو بگید و اونام مخرند دسته سوم مشتریانی هستند که
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عجله دارند تو خرید کردن.

ترس از دست دادن

[01:32]
یه مراسم نزدیکه و باید همن الان سرع بخرن و رن به مراسم
شون رسن ان دسته از مشتری ها خیل راحت میتونن قیمت گران
شما را قول کند و خرید کنند دسته چهارم مشتری افرادی هستند
که هر سه تا وژگ قبل را دارن یعنی هم گرون ترن ها را عادت
دارند بخرن هم عجله دارند هم از رقبای شما اطلاع ندارند پس
ببینیـد تـوی اـن طیـف مشتریـان کـه شمـا داریـد باهـاشون صـحبت
مکنید چقدر احتمال داره که از ان دسته از مشتریان به پستون
بخوره اون ذهنیتو کامل بذارید کنار که مشتریا فقط دنبال جنس
ارزون م گردند از ان طرف جایگزن آن ذهنیت ان باشه که چهار
دسته مشتری وجود داره که من میتونم هشون بفروشم و به راحتی
گران ترن قیمتمو هشون اعلام کنم حالت دوم شما محصول دارید
که وژگ مزیت منفعتش نسبت به سار رقبا خیل بیشتره و قیمت

آن هم بالاتره.

منفعت محصول

[02:32]
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تـو اـن شرایـط کـه دیگـه کلا تـرس و دلهـره وجـود نـداره شمـا ی
محصول دارید کل منفعت داره کل وژگ دارد و قیمت گرانتر داره
پس بدون ترس و دلهره و با اعتماد به نفس بالا میتوانید محصول
خودتون رزنت کنید و با قدرت قیمتون مشتری اعلام کنید اگر شما
به حالت دیگه ای رو به رو شدید لطفاً توی کامنت رای من بنویسید
تا توی ویدو های بعدی راجع به اون شرایط و حالت های دیگه

راتون توضح بدم ممنون خدانگهدار.

 

همچنن م توانید از طرق سایت راه مدران و یا شماره تماس
۰۲۱۹۱۰۱۰۳۶۳ در ارتباط باشید و یا از طرق خدمات مشاوره با ر
کـردم فـرم مشـاوره در انتهـای صـفحه منتظـر تمـاس کارشناسـان مـا

باشید.

نظر شما ارشمند است�

با به اشتراک گذاشتن نظرات خود ما را در مسر آموزش های هتر و
بیشتر کمک کنید.
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