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چقدر طول میکشه فروشنده تلفنی حرفهای
شویم

چقدر طول میکشه فروشنده تلفنی حرفهای شویم

 

آموزش بازاریای تلفنی و فنون مذاکره تلفنی
چقـدر طـول میکشـه کـه یـه فـرد عـادی یـا فروشنـده عـادی بـه یـه

فروشنده حرفه ای تبدل بشه؟
خیلها تو دارکت پیام میدن میگن که چقدر طول میکشه که یه

https://rahemodiran.com/%d8%a2%d9%85%d9%88%d8%b2%d8%b4-%d8%a8%d8%a7%d8%b2%d8%a7%d8%b1%db%8c%d8%a7%d8%a8%db%8c-%d8%aa%d9%84%d9%81%d9%86%db%8c/
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فرد عادی یا فروشنده عادی به یه فروشنده حرفه ای تبدل بشه
توی ان ویدئو میخام چند تا نکته خیل مهم هتون بگم پس لطفاً
ویدو رو ذخره کن و تا انتها همراه من باش ان سوال که رخ از
افراد م رسند دقق مثل ان میمونه که من بگم من زبان انگلیسی
بلد نیستم چقدر طول میکشه که من بتونم زبان انگلیسی رو مثل
بلل صحبت کنم خوب مسلماً ان فرآیند به چند تا عامل خیل مهم
ی که مداره عامل مهم شماره یک خود اون فرد خود شما بستگ
خواهید حرفهای بشید تا چه اندازه احساس م کنید که واقعا ان
کنید که زندگ مهارت به دردتون میخوره تا چه اندازه احساس م
شخصیتون و کسب و کار تون وابسته به یادگری ان مهارته چقدر
هـدفتون وابسـته بـه اـن مهـارت هسـت خیلیـا هسـتن اصلا هـچ

هدفگذاری ندارن هچ هدف ندارن.

به هدفت پایبند باش!
اگر واقعاً مصمم اگر واقعا تصمیم داری که ان مهارت یاد بگری
اگر به هدفت پایبند هستی اگر حاضر به خاطرش هر کاری انجام بدی
اگر حاضر به خاطر رسیدن به ان مهارت به ان هدف یسری رفتارای
که تا امروز انجام مدادی رو کامل بذارید کنار و رفتارهای جدید
روشهـای جدیـد را انجـام بدیـد و انقـدر مصـمم هسـتی هـت قـول
میدم که در کوتاهترن زمان ممکن م تونی به هدفت رسی به
شرط که چند تا مرحله بعدی را هم انجام بدی مرحله شماره دو اون
مری اون استاد اون شخص که به عنوان مدرس میخوای انتخاب
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کنی ک هست راجبش تحقق کردی آیا واقعاً خودش اون مسر را
ط کرده دستاوردهای گذشتهاش چ هست به چه کسای آموزش
داده چه نتایج بدست آوردن حتماً حتماً موقع انتخاب مدرس یا
مری ان موضوع رو رید تحقق کنید رزومه استاد را ببینید رزومه

اون مدرس.

موفقیت یک شبه نیست
تا ببینید آیا واقعاً قبلا تجربه خوی با شاگرد های قبلیش داشته یا
نه بعد مطمئن باشید که با یه استاد خوب و یه تصمیم قوی و اراده
قوی م تونید ان فرآیند خوب پیش رید و نکته مهم شماره ۳
هچ وقت فراموش نکنید ان جهانی که داریم توش زندگ م کنیم
یک شبه به وجود نیامده تمام موفقیت های که م بینیم افراد
موفق به دست آوردن یک شبه اتفاق نیفتاده هچ فرد ثروتمندی
یک شبه ثروتمند نشده ما فقط داریم نتیجه ان روز شونو میبینیم
ان چزی که ما امروز داریم نتیجه زندگ و موفقیت اونا را مبینیم
نتیجـه چنـدن سـال تلاش و پشتکـار و آمـوزش و تکـرار نتیجـه اون
تلاشهـای هسـت کـه سالهـای گذشتـه ـرای رسـیدن بـه هـدفشون
انجام دادند پس حتما اینو بدونید که موفقیت یک شبه به دست

نمآید یک کشاورز همیشه.

فرآیند حرفهای شدن در فروش
قل از اینکه کارشو شروع کند تصمیم مگرد اصلا چه بذری رو بکاره
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ر اساس اون بذر زمن خودش انتخاب میکنه بعد میاد کود میده
شخـم مزنـه بعـد میـاد بذرشـو مـ کـاره بعـد نـور میـده آب میـده
نگهداری میکنه علفهای هرز شو میکنه و بعد تحمل میکنه نکته مهم
تحمل میکنه هی نمره بالای سر بذرش بگه چرا در نمیاید چرا رشد
ن فرآیند طبیعدونه که ا رون م کنی چرا از خاک نمیای نم
تکامله میدونه که فرایند تکامل رشده بناران تحمل میکنه نگهداری
میکنـه کـود میـده آب میـده نـور میـده و مطمئنـه کـه اـن بـذری کـه
کـاشته یـه روز از زمـن میـاد ـرون فراینـد یـادگری فرآینـد حرفـهای
ن است افرادی که تازه فروشندگشدن توی فروش هم دقیقاً هم
تلفنی را شروع کردید از همن جا باید شروع کنید یعنی از یک کتاب

شاید بشه شروع کرد.

رید ببینید شاید کتابهای مختلف شاید دوره های مختلف را باید
رو باید رید بخونید و تمرن کنید تکرار کنید مصمم باشید و با اراده
کوتاهی م هتون اطمینان میدم که در زمان خیل رید قوی پیش
تونید موفقیتهای بسیار بسیار خوی را به دست بیارید پس از
همن جا شروع کنید امیدوارم که ان فرآیند تکامل رو ط کنید اگر
با ان چزای که من گفتم موافق تو کامنت بنویسید بله و رای

حمایت سه تا قلب آی رام زارید ممنونم ازتون خودنگهدار.

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.
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همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی

پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.

همچنن م توانید از طرق سایت راه مدران و یا شماره تماس
۰۲۱۹۱۰۱۰۳۶۳ در ارتباط باشید و یا از طرق خدمات مشاوره با ر

کردم فرم مشاوره منتظر تماس کارشناسان ما باشید.
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