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فرمول ورسانت و انگزه تیم فروش + آموزش
ویدئوی بازاریای تلفنی

فرمول ورسانت و انگزه تیم فروش

آموزش بازاریای تلفنی و فنون مذاکره تلفنی

 

https://rahemodiran.com/%d8%a2%d9%85%d9%88%d8%b2%d8%b4-%d8%a8%d8%a7%d8%b2%d8%a7%d8%b1%db%8c%d8%a7%d8%a8%db%8c-%d8%aa%d9%84%d9%81%d9%86%db%8c/
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فرمول ورسانت و انگزه تیم فروش - چگونه فروش
را بهطور مداوم بالا ریم؟

یک از سوالات متداول مدران کسب و کار و مدران فروش ان
است: “چگونه متوانیم انگزه رسنل فروش تلفنی خود را هر روز

بالاتر ریم و ان انگزه را بهطور مداوم حفظ کنیم؟”

در ان ویدو، چند راهکار بسیار کارردی و کارآمد رای نحوه تنظیم
ورسانت و انگزه تیم فروش تلفنی به شما ارائه مدهم. لطفاً ان

ویدو را ذخره کنید و تا انتهای آن با من همراه باشید.

چرا انگزه مهم است؟

انگزه، یک از عوامل کلیدی در موفقیت تیم فروش است. وقتی
رسنل فروش انگزهدار باشند:

سرعت عمل آنها افزایش میابد

تعداد تماسها بیشتر مشود

فروشها به طور مداوم بالا مرود

و رضایت مشتری نز هود میابد
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۴ راهکار انگزهدهی به رسنل فروش تلفنی

۱. تنظیم ریتم تماسهای روزانه، هفتگ و ماهیانه

اولن گام، تعن یک ریتم مشخص رای تماسهای فروش است.
رای مثال:

هر دوره تماس: ۹۰ دقیقه تماس تلفنی + ۱۵ دقیقه استراحت

با در نظر گرفتن زمان ناهار، نماز و سار فعالیتها، ساعت کاری را
به دورههای ۹۰ دقیقهای قسیم کنید

میانگن تماسهای که در ۹۰ دقیقه متوان رقرار کرد: ن ۲۵
تا ۴۰ تماس (بسته به نوع محصول و سختی فروش)

اـن تعـداد را ـرای هـر کارشنـاس فـروش بـه عنـوان حـداقل تمـاس
ماهیانه در نظر بگرید. سپس:

افرادی که حداقل تماس را تکمل کنند، پاداش دریافت کنند

افرادی که بیشتر از حد تعن شده تماس دهند، یک سقف بالاتر
تعن کنید و پاداش بیشتری به آنها بدهید

افرادی که کمتر از حد تعن شده تماس دهند، با آنها صحبت
کنید و مشکلاتشان را رطرف کنید
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۲. انگزه ر اساس مزان فروش

دومـن راهکـار، انگـزه ـر اسـاس مـزان فـروش (ریـال یـا تعـدادی)
است. هر ماه یا هر هفته:

فروشهای انجام شده را ررسی کنید

نفرات اول را مشخص کنید

آنها را تشوق کنید و پاداش مناسی به آنها بدهید

افــرادی کــه فــروش کــم دارنــد، دوبــاره ررســی کنیــد و فراینــد
مکالمهشان را تحلل کنید

۳. انگزه ر اساس تعداد مشتریهای جدید

سومن راهکار، انگزه ر اساس تعداد مشتریهای جدید است. رای
مثال:

اگر یک کارشناس در طول ماه ۱۵ مشتری جدید به سیستم اضافه
کند، یک پاداش مشخص به او بدهید

متوانید هر هفته یا ماه یک نفر هترن معرفکننده را مشخص
کنید و تشوق کنید

اـن روش بـه شمـا کمـک مکنـد تـا بـازار جدیـدی را ایجـاد کنیـد و
فروشهای جدید را افزایش دهید.
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ر اساس فروش به مشتریان قدیم زه۴. انگ

چهارمن راهکار، انگزه ر اساس فروش به مشتریان قدیم است.
رای مثال:

اگر یک کارشناس متواند در طول یک سال حداقل ۱۲ فاکتور
رای یک مشتری قدیم صادر کند، یک پاداش رای او در نظر

بگرید

اــن موضــوع نشاندهنــده پیگــری و تعهــد فروشنــده اســت و
متواند به افزایش سهم بازار کمک کند

ان چهار راهکار متوانند به صورت ترکی یا ** جداگانه** اجرا
شونـد. متوانیـد یکـ یـا دو تـا از آنهـا را اجـرا کنیـد و بـازخورد را

دریافت کنید.

چرا ان روش کار مکند؟

ان فرمول انگزهدهی:

به سرعت عمل فروشندگان کمک مکند

تعداد تماسها را افزایش مدهد

تعداد مشتریان جدید را بالا مرد

و پیگری فروش به مشتریان قدیم را هود مدهد
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در نهایت، فروشندگانی که با ان سیستم کار کنند، پس از مدتی به
فروشندگان حرفهای تبدل مشوند.

پیشنهاد

امیدوارم که ان فرمول ساده را بهزودی در کسب و کار خود اجرا
کنید. نتاج فوقالعاده را در کوتاهمدت تجربه خواهید کرد.

رای یادگری عمق اصول مقاعدسازی ر پایه مدلهای کلاسیک،
متوانید مقاله هنر مقاعدسازی را مطالعه کنید.

همچنن، رای تبدل شدن به یک استاد در اصول مقاعدسازی،
متوانیـد بـا سـری جدیـد دانشجویـان مـا در کارگـاه مقاعـدسازی

پیشرفته همراه شوید.

رای دریافت نکات روزانه و هر تکنیک فروش تلفنی جدید، شبکه
اجتماع استاد هزاد اسقامت را دنبال کنید.
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