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6 نکته مهم در بازاریای و فروش تلفنی
محصولات چاق و لاغری

6 نکته مهم در بازاریای و فروش تلفنی محصولات
چاق و لاغری | بازاریای تلفنی محصولات تناسب

اندام

بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری هنوز هم یک ازار
بسـیار مـوثر در زمینـه فـروش اینگـونه محصـولات اسـت؛ چـرا کـه هـر
شغل م تواند رای فروش هتر از یک فرآیند بازاریای تلفنی با

https://rahemodiran.com/


2

ساختار مناسب استفاده کند. در زمینه فروش محصولات چاق و
لاغـری داشتـن رنـامه ی مشخـص جهـت ارتبـاط بـا مشتریـان بسـیار

ضروری است.

ـرای گرفتـن نتیجـه مثبـت در زمینـه فـروش تلفنـی اـن محصـولات
اسـتفاده از افـراد مناسـب اـن کـار، فراهـم نمـودن لیسـت کـامل از
مشتریان و نز داشتن یک دستورالعمل فروش خوب، بسیار حائز

اهمیت است.

البته لازم به ذکر است که در فروش تلفنی ان محصولات، شما باید
بــه تیــم فــروش خــود یــاد دهیــد کــه بجــای اســتفاده محــض از
دستورالعمل های فروش، بتوانند در آن واحد فکر کنند و پاسخ های
مناسب تری به سوالات مشتریان بدهند. چه بسا آموزش تماس و
ایجاد ساختار ارتباط مناسب با مشتریان، بسیار موثرتر از استفاده
محض از جملات موجود در دستورالعمل ها باشد. به غر از مهارت
های کارردی و تکنیک های فروش تلفنی لازم است اطلاعات دقیقتر

و کامل تری در ان مورد داشته باشید.

https://rahemodiran.com/%d8%a2%d9%85%d9%88%d8%b2%d8%b4-%d8%a8%d8%a7%d8%b2%d8%a7%d8%b1%db%8c%d8%a7%d8%a8%db%8c-%d8%aa%d9%84%d9%81%d9%86%db%8c/
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بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری | تکنیک
فروش تلفنی

پیامد های چاق و لاغری در افراد

بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری م تواند راه حل
خوی رای فروش هتر ان محصولات و حل مشکلات چاق و لاغری
افراد باشد. چاق و لاغری علاوه ر اینکه ر روی اعتماد به نفس
افراد تاثر بدی دارد، م تواند پیامدها و مشکلات متعددی را نز
رای ان افراد وجود آورد. در زر به چند مورد از ان پیامدها اشاره

م کنیم :
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تضعیف سیستم ایمنی بدن در افراد لاغر:

لاغری در افراد باعث کاهش قدرت سیستم ایمنی بدن م شود و
همن امر نز عفونت های را در بدن فرد لاغر به همراه خواهد.

ناباروری در افراد لاغر

لاغـری در خـانم هـا بـاعث ایجـاد اختلالات قاعـدگ و درنتیجـه عـدم
تخمک گذاری مناسب در آنها م شود که در دراز مدت خطر ناباروری

را در انها به همراه خواهد داشت.

خطر وک استخوان در افراد لاغر

افراد لاغر دارای قطر استخوان کمتر نسبت به افراد عادی هستند که
همن چگال پان استخوان ها باعث ایجاد وک استخوان در ان

افراد م شود.

اختلال در رشد عل الخصوص در کودکان لاغر

مغز کودکان رای رشد نیاز به مواد مغذی دارد و کودکانی که دچار
لاغری هستند  مواد مغذی کمتری به مغزشان م رسد که در موارد
شدیدتر عقب ماندگ ذهنی ان کودکان را به همراه خواهد داشت.
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افسردگ در افراد چاق

خطر ابتلا به افسردگ درافراد چاق بیشتر از افراد معمول است که
دلـل آن مـ توانـد کـم تحرکـ اـن افـراد و نـداشتن حـس رضـایت

نسبت به ظاهرشان باشد.

بیماری های قلی در افراد چاق

کلسترول و فشار خون بالا از عوامل اصل بیماری های قلی در افراد
م باشد که ان موارد در افراد چاق به دلل کم تحرک، بیشتر دیده

م شود.

سرطان در افراد چاق

کم تحرک و جمع شدن توده های اضاف از چری در بدن خود زمینه
ساز بیماری های خطرناک چون سرطان است. البته بدن افراد چاق به
دلل داشتن رنامه غذای نامناسب، بیشتر در معرض رشد غده های

سرطانی است.

ضعف استخوان ها در افراد چاق

کم تحرک در افراد چاق باعث کمود مواد معدنی و در ی آن  کم
شدن توده استخوانی در بدن ان افراد م شود که خود پیامدهای
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نـاگواری را در درازمـدت بـه همـراه خواهـد داشـت. بـا ضعـف تـوده
اســتخوانی و افزایــش فشــار نــاشی از وزن بــالای اــن افــراد، خطــر

شکستگ استخوان نز همواره آنها را تهدید خواهد کرد.

و غره.

 

بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری | تکنیک
فروش تلفنی

دستورالعمل ها رای بازاریای و فروش تلفنی محصولات
چاق و لاغری
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در بازاریـای و فـروش تلفنـی محصـولات چـاق و لاغـری ، بـا قسـیم
فرآینـد فـروش بـه دسـته هـای کـوچیکتر و نـز داشتـن یـک لیسـت
مشخص از اقدامات اولیه، شما م توانید یک چارچوب خوب رای

رشد فروش خود داشته باشید.

در قسیم بندی فرایند فروش م توانید محصولات فروش خود را
در دو گروه محصولات چاق و محصولات لاغری قسیم بندی کرده و
با توجه به نیاز مخاطب بدون هچ زیاده گوی، اطلاعات لازم را به او

انقال دهید.

همچنن شما م توانید چند مورد از محصولات رفروش شرکت را
در لیسـت دسـتورالعمل هـای خـود بگنجانیـد تـا حـن گفـت وگـو بـا
مشتریان به معرف آنها ردازید. در زر به چند مورد از ان تکنیک
های کارردی بازاریای تلفنی که رای تبدل شدن به یک فروشنده

حرفه ای باید رعایت کنید، م ردازیم:

 

 . 1رنامه رزی همراه با تعهد به آن در بازاریای و فروش تلفنی
محصولات چاق و لاغری

 

https://www.salestraininganddevelopment.com/effective-telemarketing-program.html
https://www.salestraininganddevelopment.com/effective-telemarketing-program.html
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بدانید که موفقیت آنی نیست، از ان رو یک جدول زمانی واقع
بینانه ایجاد کنید.

اهداف و مقاصد فروش را که م توانند عمل شوند را بنویسید.

وقت خود را به مدریت مشتریان و ررسی تماس آنها اختصاص
دهید.

یک فرآیند آموزش استفاده از محصولات به همراه توسعه و
ارقای آنها داشته باشید.

یک فضای تماس سازنده را سامان دهی کنید. فضای مز،رایانه ها
، کنترل نوز و صداهای مزاحم و غره.

ماتریسی رای ارزیای موفقیت ها و آنچه نیاز به هود دارد،
داشته باشید و آن را هر هفته مرور کنید.

2 .  در بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری کارها را
خودتان انجام دهید، در غر اینصورت رون سپاری کنید
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در هـر صـورت هـر یـک از مراحـل رنـامه رـزی بایـد بـه طـور منظـم
توسط شما انجام شود.

اگـر لیسـت مخاطبـان شمـا کـوچک اسـت ، ارتبـاط در خـانه اغلـب
هترن گزینه است.

روژه های فروش کوتاه مدت رای گروهی از محصولات به وژه
در مواردی که فعالیت عوامل فروش کوتاه مدت وده یا آموزش
کاف در ان زمینه ندارند را رون سپاری کنید و به شرکت های

دیگر و وارد در ان کار واگذار نمایید.

 

3 . در بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری، بازار
خود را بشناسید

 

هترن بازار هدف را رای خود تعریف کنید (پاسخ ها هچ گاه
رای همه یکسان نخواهند ود)

سع کنید مخاطبان واجد شرایط که دارای ول کاف، نیاز قوی
و اختیار رای بله گفتن هستنند را شناسای کنید.

تماس های موثر ، تحقق در زمینه فروش ، نیازهای واجد شرایط
در بازار، قرار ملاقات های بالقوه و غره را بشناسید.

یک لیست خوب رای تماس تلفنی خود تهیه کنید چرا که لیست
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فروش با کیفیت، پایه موفقیت شماست.

لیست فروش شما باید کامل باشد، چرا که لیست های خرید
آسان و ساده اغلب ی اثر هستند.

 

بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری | تکنیک
فروش تلفنی
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4 .  دستورالعمل های رای پیگری فروش در بازاریای و
فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری

 

دستورالعمل های داغ و واجد شرایط را رای فروش تلفنی خود
تعریف کنید.

رای بازار داغ یا مشتریان بالقوه خود یک فرآیند انقال سرع
فروش داشته باشید.

ارزش انتظار رای پیگری بازار داغ یا مشتریان بالقوه را بدانید چرا
که سریعتر از یک پست در شبکه های اجتماع منقض م شود.

اطمینان حاصل نمایید که تیم فروش شما درخواست مشتریان را
سریعاً پیگری م کنند. بعض اوقات بازاریای تلفنی اصول و
موثر است اما تیم فروش ناکارآمد مانع تلاش ها م شود، پس

همواره آنها را زر نظر داشته باشید.

 

5 . در بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری یک
تیم فروش خوب بسازید
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انتخاب یک فرد مناسب رای مدریت بازاریای تلفنی در اولویت
کار م باشد.

انتخـاب شخصـ کـه بیشترـن تجربـه کـار در دفتـر فـروش را دارد
همـواره راهکـار منـاسی نیسـت، چـرا کـه ممکـن اسـت مهـارت

مدریت تماس گرنده را نداشته باشد.

رای تیم فروش خود مهارت های لازم جهت تأثرگذاری بیشتر ر
مشتریان را ذکر کنید.

شخصیت مورد نیاز رای خدمات مشتری، قرار ملاقات ها و غره
متفاوت است، از ان رو در انتخاب آن دقت کاف داشته باشید.

تیم فروش خود را از لحاظ تماس تلفنی باتجربه کنید، تا آنجا که
آنها تماس تلفنی با مشتری را همانند گفت وگو رو در رو دوست

داشته باشند.

ان را بدانید که بسیاری از افراد حرفه بازاریای تلفنی محصولات
چاق و لاغری را انجام م دهند پس نوع رویکرد شما در ان

زمینه بسیار مهم است.

رای بدست آوردن افراد مناسب رای کار با تلفن از همان ابتدا
فرآینــد و رویکــرد مشخصــ داشتــه باشیــد مثلا آزمــون ورودی،

مصاحبه رو در رو و غره.

رای خود فضای از رویکردها و شناخت ها در رابطه با مجموعه
نیاز مشتریان ایجاد کنید.

اطمینـان حاصـل کنیـد کـه تیـم فـروش شمـا بـه ارزش واقعـ
محصولات چاق و لاغری که تبلغ م کنند اعقاد دارند.

https://rahemodiran.com/
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به اعضای تیم خود بابت موفقیت های که در فروش کسب کرده
اند پاداش دهید.

فرمـول هـای ـرای رداخـت ورسـانت پلکـانی ـرای تیـم فـروش
تنظیم کنید تا هر بازاریاب تلفنی به مزان فعالیت و علاقه خود

به کار درآمد بیشتری داشته باشد.

 

6 . در  بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری افراد
خود را رای موفقیت آماده کنید

 

وقت خود را صرف آموزش افراد خود کنید و یک فرایند آموزش
رسم داشته باشید.

آمـوزش شمـا بایـد شامـل روشهـای نوشتـاری، آمـوزش بصـری،
شنیداری و غره باشد.

بازاریابان تلفنی موفق هزینه هم دارند، بناران روی آنها سرمایه
گذاری کنید.

فراینـد آمـوزش خـود را رسـم کنیـد چـرا کـه ثبـات در آمـوزش،
پیامدهای قال پیش بینی به همراه دارد.

گروه فروش باید ارائه را تمرن کنند و با نرم افزار و سیستم های
شما راحت باشند.
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آنهـا بایـد دانـش کـاف در رابطـه بـا محصـولات چـاق و لاغـری را
داشته باشند.

آنهـا بایـد بداننـد کـه چگـونه افـراد بـالقوه را واجـد شرایـط کننـد و
فــروش را ببندنــد، علاوه ــر آن چگــونه ســیگنال هــای خریــد را

تشخیص داده و نسبت به آنها اقدام کنند.

با اخلاق، مسئولیت پذر، با اعتماد به نفس باشید و از مزان
تماس، نسبت موفقیت و غره انتظارات واقع بینانه ای داشته
باشید و همن خصوصیات را نز به تیم فروش خود منقل کنید.

 

بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری | تکنیک
فروش تلفنی
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نتیجه گری

 

به زبان ساده در بازاریای و فروش تلفنی محصولات چاق و لاغری
رنامه ای رای فروش بسازید که همه طرف ها رنده باشند. همانطور
که در ابتدای مقاله بدان اشاره شد چاق و لاغری یک از مشکلاتی
است که بیشتر افراد جامعه با آن دست و پنجه نرم م کنند، پس

بازار هدف بازار زرگ است.

نوع دستیای به ان بازار هدف نز حائز اهمیت است که فروش
تلفنی ان محصولات م تواند راه حل بسیار مفیدی باشد. از ان رو
با استفاده از نکات و دستورالعمل های مذکور در بالا م توان در
فـروش تلفنـی اـن محصـولات بـه مـوفقیت هـای چشمگـری دسـت

یافت.
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همچنن م توانید از طرق سایت راه مدران و یا شماره تماس
۰۲۱۹۱۰۱۰۳۶۳ در ارتباط باشید و یا از طرق خدمات مشاوره با ر
کـردن فـرم مشـاوره در انتهـای صـفحه منتظـر تمـاس کارشناسـان مـا

باشید.

http://www.rahemodiran.com
http://www.rahemodiran.com/consulting
https://rahemodiran.com/

