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10 راهکار رای بازاریای فروش تلفنی دستگاه
تصفیه آب

بازاریای و فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب را چطور
هینه کنیم؟

در بازاریای و فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب ممکن است شروع
کار رایتان مقداری نامفهوم و دلهره آور باشد. دلل ان ترس، شاید
نحـوه یـافتن مشتـری و چگـونگ ارائـه محصـول یـا روبـه رو شـدن بـا
مخاطبانی باشد که در کل، رخورد نامناسب و ی ادبانه ای دارند. راه
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حل کار، استفاده و به کارگری مهارت ها و نکات لازم در بازاریای و
فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب است طوری که با استفاده از ان
مهارت ها م توان فروش تلفنی خود را دگرگون کرده و از بسیاری از

مشکلات موجود در حوزه بازاریای تلفنی نز عور کرد.

آموزش رایگان بازاریای فروش دستگاه تصفیه آب بازاریای
تصفیه آب
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نحوه بازاریای و خرید و فروش دستگاه تصفیه آب |
تصفیه آب خانگ و 

همانطور که م دانید آب در طبیعت به طور وسته در حال گردش
است که ان روسه به عنوان چرخه آب نز شناخته م شود. در
شود که بخش عظیم ی وارد آب مها ن مراحل ، آلودگتمام ا
از آن توسط سیستم تصفیه آب شهری ر طرف م گردد. اما رخ از
ان آلودگ ها تا مرحله آخر باق م مانند و یا در طول مسر به
دلال مختلف از جمله قدیم ودن سیستم لوله کشی و… به آب
اضـافه مـ شونـد. بنـاران ـرای رفـع اـن گـونه آلـودگ هـا بایـد بـا

استفاده از دستگاه تصفیه آب استفاده کنید.

دستگاه تصفیه آب با استفاده از فیلترهای مخصوص خود آلودگ
هـای مختلفـ نظـر سـرب موجـود در آب، میکروهـا، رسـوب، انـواع
پاتوژنها، کلر و مواد معدنی اضافه را رطرف م کند و با از ن ردن
درصد بالای از ان آلودگ ها، سبب م شود که آب آشامیدنی ما

و و مزه ی هتری پیدا کند.

ـرای بازاریـای و فـروش تلفنـی دسـتگاه تصـفیه نیـاز اسـت کـه بـه
وزیتورهای تلفنی خود آموزش دهید و اطلاعات مختلف را در رابطه
با ان دستگاه ها در اختیار آن ها قرار دهید؛ زرا ان افراد به هنگام
از سوی مشتری مواجه م ی ممکن است با سوالات مختلفبازاریا
شوند که پاسخ درست به آن سوالات از الزامات است. از طرف دیگر،
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بازاریاب های تلفنی باید بتوانند با مشتری به خوی صحبت کرده و
در وی ایجاد نیاز کنند اینکه آن ها به یک دستگاه تصفیه آب رای

منزل خود نیاز خواهند داشت.

 

آموزش رایگان بازاریای فروش دستگاه تصفیه آب بازاریای
تصفیه آب
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10 نکته مهم در بازاریای فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب

در بازاریای و فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب همانند سار حوزه
های فروش تلفنی، درآمدزای مهمترن هدف شماست؛ به همن
دلـل وزیتورهـای تلفنـی خـود در اـن زمینـه حکـم طلا را ـرای شمـا
خواهند داشت. به طع ممکن است که از فروشنده های تلفنی در
اـن کـار اسـتفاده شـود کـه مـوفقیت بـالای را در اـن زمینـه کسـب
نکنند که صرفا به خاطر کم تجربگ و تازه کار ودن آن هاست. در
اینجا سع داریم با استفاده از نکات و مهارت های زر فروشندگان

تلفنی را رای درخشیدن در زمینه دستگاه تسویه آب آماده کنیم:

1 . یک شروع مکالمه قوی داشته باشید

یک فروشنده خوب در بازاریای و فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب،
راحـت و آرام بـه نظـر مـ رسـد و از زبـان طـبیع در حـن مکـالمه
رخوردار است. مخاطبان و مشتریان شما به گفتار سخت و تماس
های نوشتاری که انگار طرف در حال خواندن متن مشخص است،

واکنش خوی نشان نم دهند.
لذا نباید زیاد از مقدمه های ساده و کلیشه ای مانند “امروز چگونه
هستید؟” و غره استفاده کنید ؛ چرا که از همان ابتدا مشتری شما
ن ، سعراکند. بنا نگاه م را بیشتربه عنوان یک بازاریاب معمول
کنید درشروع تماس رویکرد اولیه نرم داشته باشید و از عبارات و

جملات جالب و تاثرگذار استفاده کنید.

https://gsa-marketing.co.uk/10-telemarketing-tips-for-beginners/
https://gsa-marketing.co.uk/10-telemarketing-tips-for-beginners/
https://rahemodiran.com/%d8%b1%d9%88%d8%b2%da%a9%d8%a7%d8%b1%db%8c-%d8%b1%d8%a7-%da%86%da%af%d9%88%d9%86%d9%87-%d8%b4%d8%b1%d9%88%d8%b9-%da%a9%d9%86%db%8c%d9%85%d8%9f/
https://rahemodiran.com/%d8%b1%d9%88%d8%b2%da%a9%d8%a7%d8%b1%db%8c-%d8%b1%d8%a7-%da%86%da%af%d9%88%d9%86%d9%87-%d8%b4%d8%b1%d9%88%d8%b9-%da%a9%d9%86%db%8c%d9%85%d8%9f/
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2 . تعداد تماس ها را افزایش دهید

در بازاریای و فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب، هچ مشتری خود به
خود پا نم شود به درب خانه شما بیاید تا یک دستگاه تصفیه آب
سفارش دهد. لذا مشتریان واقع شما همان مخاطبانی هستند که
تلفنی با آنها تماس میگرید و فروش را با آنها م بندید؛ بناران
باید به اندازه کاف با مخاطبان تماس تلفنی رقرار کنید. هر چه
تعداد ان تماس ها بالا باشد، بیشتر به نفع شماست؛ لذا در ان
کار سع کنید تمرکز لازم را داشته باشید و حواس تان رت جای

دیگر نباشد.
یـک قـانون تـاثرگذار در بازاریـای تلفنـی مـ گویـد کـه در یـک تـایم
زمانی کاری 7 ساعته یک فروشنده تلفنی باید حداقل 100 تماس
مسقیم یا 140 پست صوتی با مخاطبان ش رقرار کند. حال اگر
تماس های مذکور طولانی شود تعداد آنها را م توان به حداقل 70

تماس کاهش داد.

 . 3رنامه رزی درست داشته باشید

در بازاریای و فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب همانند سار حوزه
های فروش، آماده سازی اولیه اطلاعات فروش بسیار حائز اهمیت
است. استفاده از اطلاعات نادرست تنها چزی است که بیش از هر
چـز دیگـر، عملکـرد خـوب یـک فروشنـده تلفنـی را از ـن مـ ـرد.
بنـاران ، رنـامه رـزی قـل از تمـاس شمـا بایـد شامـل شناسـای و
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کنترل بازار هدف باشد.
ان رنامه رزی ممکن است به صورت ساخت لیستی از نقش های
شغل مهم  و مرتبط با کار شما در زمینه تصفیه آب باشد. لذا شما
م توانید با همکاری آنها، حوزه ی فروش خود را گسترش دهید یا
محصولات خود را در مکان های آنها به نمایش بگذارید و به نوع

رای خود فرصت تبلغ ایجاد کنید.

4 . کاملا آموزش ببینید

در بازاریای و فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب، تا زمانی که مهارت
کاف رای فروش کسب نکرده اید ضروری است که به صورت مداوم
آموزش ببینید. همچنن لازم است با تکنیک های افزایش فروش 
نز آشنا شوید. همه چز آن طور که لازم است پیش نم رود چرا

که  مردم بیشتر عاشق حرف زدن هستند تا گوش دادن.
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آموزش رایگان بازاریای فروش دستگاه تصفیه آب بازاریای
تصفیه آب

 

5 . در رار طرد شدن مقاوم باشید

در کل فروش تلفنی کار آسانی نیست و شما باید یک مقاومت اولیه
در رار طرد شدن از طرف مخاطبان تان داشته باشید؛ در غر ان
صورت ان شغل رای شما بسیار دلهره آور و ناراحت کننده خواهد
ود. افراد ضعیف هرگز نم توانند به ارتفاعات موفق دست یابند؛
لذا باید همیشه قوی باشید و یاد بگرید که با طرد شدن کنار بیایید
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و بـه سـمت فرصـت بـالقوه بعـدی هجـوم ریـد. یادتـان باشـد کـه
ـن تمـاس شمـا چـه اتفـاقدانـد در آخر مخـاطب بعـدی شمـا نمـ
افتاده است. بناران ، ذهن خودتان را کامل بشورید و دوباره از نو

شروع کنید.

6 . اعتراضات را کنترل کنید.

هترن بازاریاب های تلفنی احتمالاً بیشترن پاسخ منف را ازسوی
مخاطبان شان دریافت کرده اند اما ان افراد پذرفته اند که باید به
اسقبال اعتراضات روند، به ان شرایط عادت کنند و راه های را
رای غلبه ران موانع پیدا کنند. در بازاریای و فروش تلفنی دستگاه
تصفیه آب بارها پیش م آید که توسط مخاطبان و مشتریانی که
خدمات شما را نم خواهند مسدود شوید. لذا در شروع مکالمه
های تلفنی خود، مخالفت های احتمال را شناسای کنید و تا آنجا
که ممکن است پاسخ های متناسب با آنها را در لیست دستورالعمل
های خود آماده کنید. در فروش تلفنی اعتراضات نباید رای شما
تعجب آور باشند و نباید پیشرفت شما را در دراز مدت تحت تاثر
قرار بدهند، چرا که شما همواره رای مقابله با آنها مجهز و آماده

هستید.

باانگزه باشید. .1

در بازاریای و فروش تلفنی دستگاه تصفیه آب، اگر ی انگزه و کسل

https://rahemodiran.com/%d9%87%d9%86%da%af%d8%a7%d9%85-%d9%85%d9%88%d8%a7%d8%ac%d9%87%d9%87-%d8%a8%d8%a7-%d8%a7%d8%b9%d8%aa%d8%b1%d8%a7%d8%b6-%d9%85%d8%b4%d8%aa%d8%b1%db%8c-%da%86%d9%87-%da%a9%d9%86%db%8c%d9%85/
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کننده باشید، مشتریان با شما درگر م شوند که پیشامد خوی را
رای شما رقم نخواهد زد؛ بناران باید درشروع مکالمات فروش خود

مثبت و خوش فکر باشید.
رقراری تماس جدید نسبت به نتیجه ی تماس های قبل ندر ح
خود ی اهمیت باشید چرا که مخاطبان تان نم دانند که تماس
قل از آنها چطور گذشته و یا یک فاجعه وده است. هر تماس
تلفنی فرصتی جدید رای یک فروش خوب است؛ بناران چانه خود
را بالا نگه دارید، لبخند زنید و هر تماس را مثبت و باانگزه شروع
کنید، تا مشتری احساس کند که مجوراست پیش از قطع تلفن با

شما گفتگو کند.
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آموزش رایگان بازاریای فروش دستگاه تصفیه آب بازاریای
تصفیه آب

 

8 . سوالات خوی رسید.

بدهی است که طرح سوالات درست در دستیای به یک عملکرد
خوب نقش اساسی دارند، اما در بازاریای و فروش تلفنی دستگاه
تصـفیه آب بـه اـن نکتـه تـوجه کمـ مـ شـود در حـال کـه بسـیار
حیـاتی اسـت. فروشنـدگانی هسـتند کـه بـا طـرح سـوالات مناسـب از
مخاطب، بالاترن فروش خود را رقم م زنند زرا با ان روش، به
اصطلاح  به  زر و بم خصوصیات مشتری ی م رند. ازان رو لازم
است که شما با استفاده از سوالات ترکی،  قدم به قدم  به علاق
و نیازهای مشتری نزدیک شوید و سع کنید در مورد وژگ های
کـه مشتـری بیشتـر از آنهـا اسـقبال مـ کنـد صـحبت کنیـد. سـپس
مشتری  را به سمت بحث بیشتردر ان رابطه هدایت کرده  و او را به

نقطه مورد نظر که همان بستن فروش است نزدیک کنید.

9. منافع محصول را رای مشتری واضح بیان کنید.

یکـ از نکـات مهمـ کـه فروشنـده تلفنـی دسـتگاه تسـویه آب بایـد
هنگام مکالمه با مشتری از قل آماده کرده باشد، منفعتی است که
در کوتاه مدت و بلند مدت به مشتری م رسد. مثلا خانواده ای که
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از آب معدنی استفاده م کند، مبلغ را همیشه رای خرید آبمعدنی
صرف م کند. حالا فروشنده تلفنی دستگاه تسویه آب باید رای
مشتری محاسبه کند که یک دستگاه تسویه آب چطور م تواند
هزینه های ثابت ماهیانه آن ها را کمتر کند. درضمن با تامن مواد
معـدنی هـم منـافع بـه مشتـری خواهـد رسـید. رسـوب زداـی، رفـع
وهای نامطوع و … از سار منافع دستگاه تسویه آب است. ضمنا
مصـرف بطـری آبمعنـدنی هـم بـاعث صـرفه جـوی در تولیـد مـواد

پلاستیک شده و آلودگ محیط زیست را کمتر م کند.

مشتریان خود را از کجا پیدا کنیم؟ .1

خلاقیت در پیدا کردن مشتریانی که از طرق بازاریای و فروش تلفنی
توانید مناطق ساده م دستگاه تسویه آب بسیار موثر است. خیل
از شهر خود را که آب آشامیدنی مناسی ندارد را شناسای کنید و

مرکز خود را روی آن منطقه بگذارید.
هر چقدر تعداد فروش خود را در یک منطقه بیشتر کنید و چنانچه
سریس دهی و خدمات مناسی به مشتریان بدهید، دهان به دهان
نام رند و خدمات خوب شما به گوش هم محله ای ها خواهد رسید
و به صورت تصاعدی فروش شما افزایش م یابد. اعلام آمار و ارقام
افراد مبتلا به بیماری های کلوی در یک منطقه خاص هم م تواند
عامل موثری در تصمیم گری خرید تلفنی دستگاه تسویه آب باشد.
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آموزش رایگان بازاریای فروش دستگاه تصفیه آب بازاریای
تصفیه آب

 

نتیجه گری

واضح است که هره گری از موارد فوق در بازاریای و فروش تلفنی
دستگاه تصفیه آب، یک شب شما را از یک فروشنده مبتدی به یک
فروشنده حرفه ای تبدل نم کند.  با ان حال اگر اصول بالا را
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رعایت کنید و در ان رابطه مرتباً به تمرن ردازید، شانس خود را
رای یک فروش تلفنی قال توجه، هود م بخشید.

به طور خلاصه در باب بازاریای تلفنی دستگاه تصفیه آب لازم است
که اطلاعاتی را از پیش آماده کرده و با استفاده از تکنیک های اشاره
شـده در اـن مقـاله، اـن اطلاعـات را بـه درسـتی بـه مشتـری منقـل
کنید؛ در گفت وگوهای تان  باانگزه و مقاوم باشید، خوب صحبت
کنیـد و گـوش دهیـد. در جـای مناسـب سـوال رسـید و از رخـورد
ناردسـت و زننـده رخـ از مشتریـان نـاراحت نشویـد. بـه یـاد داشتـه
باشید که هر کاری سختی خودش را دارد و کاف است که فقط به

هدف تان فکر کنید.
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