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راه های افزایش مشتری با بازاریای تلفنی
تدریس خصوص

راه های افزایش مشتری بازاریای تلفنی تدریس
خصوص

بازاریای تلفنی تدریس خصوص اگر با رنامه رزی صورت بگرد؛
متواند یک از راههای مطلوب کسب درآمد باشد. از طرق بازاریای
تلفنــی و تکنیکهــای فــروش متــوان مشتریهــای زیــادی را ــرای
تدریس خصوص جذب کرد. قل از رداختن به ان تکنیکها به
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چند سوال ر تکرار در ان حوزه پاسخ داده مشود.

 

آمـوزش رایگـان بازاریـای تلفنـی تـدریس خصوصـ بازاریـای
معلم خصوص - بازاریای تلفنی تدریس

چگونه مسر بازاریای تلفنی تدریس خصوص را شروع
کنیم؟

یک از سوالات رتکرار در حوزه تدریس خصوص که به یک مانع
زرگ رای شروع تدریس خصوص نز تبدل شده است ان است
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که آیا با وجود ان همه مدرس کسی به سراغ من مآید؟

قل از اینکه ذهن شما روی ان سوال فوکوس کند و از ان سوال
به عنوان یک مانع رای عدم پیشرفت شما استفاده کند؛ شما باید
بتوانید واگویههای ذهنی را تا حد ممکن کاهش دهید.  ی تفاوتی
به واگویههای ذهنی و تمرکز کردن روی توانایهایتان  متواند از

اینکه ان سوال تبدل به یک مانع ذهنی شود؛ جلوگری کند.

ان نکته را باید مد نظر داشته باشید که سبکهای مختلف تدریس
وجود دارد که هر شخص از یک سبک خاص استفاده مکند؛ اگر به
سراغ آموزش سبکهای خلاق نحوه تدریس روید و ابتکار خود را در
تدریس کردن به کار بگرید؛ متوانید در ان مسر موفق شوید و

جزو مدرسانی شوید که به سراغ شما مآیند.

نگاه پان دستی به مسائل داشته باشید؛ ان نکته را بدانید که
همه کس همه چز نمدانند و ممکن است اطلاعات شما در یک
حیطه بیشتر از سار افراد باشد؛ اگر چنن تفکری داشته باشید قطعاً
کسانی پیدا مشوند که رای بالا ردن اطلاعات خود به شما رجوع

پیدا کنند.

بـا اـن ترفنـدها شمـا متوانیـد ذهـن خـود را ـرای ورود بـه حـوزه
تدریس خصوص آماده کنید؛ اگر ذهن شما رای ورود به ان حوزه
آمـادگ لازم را پیـدا کنـد بـه دنبـال راههـای ـرای افزایـش مشتـری

https://rahemodiran.com/


4

خواهد رفت. فردی که ناامید است و مدام افکار منف را به ذهن
خود راه مدهد؛ انگزه کاف رای بازاریای تلفنی نخواهد داشت.
وقتی رای تدریس خصوص انگزه کاف به دست آوردید؛ متوانید

بازاریای تلفنی را از طرق تهیه لیست هدف شروع کنید.

آمـوزش رایگـان بازاریـای تلفنـی تـدریس خصوصـ بازاریـای
معلم خصوص - بازاریای تلفنی تدریس
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استراژیهای مهم در تدریس خصوص کدامند؟

کسی که مسر تدریس خصوص را شروع کرده است؛ باید از یک
سری استراژیها رای موفقیت خود کمک بگرد. ان استراژیها

عبارتند از:

۱- مطالعه کردن:

کسی که مسر تدریس خصوص را به پیش گرفته است باید همواره
در حال یادگری و مطالعه کردن باشد. افرادی که زمان زیادی از وقت
خـود را صـرف یـاد گرفتـن مکننـد اعتمـاد بـه نفـس بـالای دارنـد و
متوانند در بازاریای تلفنی طرف مقال خود را رای آموزش دیدن
از به خوی قانع کنند. فردی که مدام در حال آموزش دیدن است؛ 
مزیتهای یک آموزش باخر است و متواند با رشمردن مزیتهای
یک آموزش طرف مقال را رای یادگری ترغیب کند و آموزش را رای

او جذاب نشان دهد.

۲- تولید محتوا:

پس از دیدن آموزشها اقدام به تولید محتوا کنید. آماده سازی
جزوههای آموزشی و تالیف کردن عنوانهای آموزشی، متواند شما
را ــرای تــدریس خصوصــ آمــاده کنــد. افــرادی کــه ــرای تــدریس
آمادگهای لازم را کسب کردهاند متوانند باقدرت و انگزه بیشتری
بـه دنبـال بازاریـای تلفنـی رونـد. افـراد زمـانی جـذب یـک مـدرس

https://rahemodiran.com/%d8%a2%d9%85%d9%88%d8%b2%d8%b4-%d8%a8%d8%a7%d8%b2%d8%a7%d8%b1%db%8c%d8%a7%d8%a8%db%8c-%d8%aa%d9%84%d9%81%d9%86%db%8c/
https://rahemodiran.com/%d8%a2%d9%85%d9%88%d8%b2%d8%b4-%d8%a8%d8%a7%d8%b2%d8%a7%d8%b1%db%8c%d8%a7%d8%a8%db%8c-%d8%aa%d9%84%d9%81%d9%86%db%8c/
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مشونـد کـه بداننـد مـدرس بـه محتـوای آمـوزشی بـه خـوی مسـلط
است؛ شما در بازاریای تلفنی متوانید به ان مورد اشاره کنید که
جزوههای شما تدون شده است و نکات مهم آموزشی را در جزوه
خود به کار ردهاید؛ ان افراد اگر بدانند که شما رای تدریس کردن
وقت و انرژی گذاشتهاید و قرار است مسر یادگری رای آنها تسهل

شود؛ قطعاً رای آموزش دیدن توسط شما ترغیب خواهند شد.

۳- وقت گذاشتن رای بازاریای و فروش:

اـن نکتـه را مـد نظـر قـرار دهیـد کـه بازاریـای تلفنـی نیازمنـد وقـت
گذاشتن است. حداقل روزانه باید ۲ ساعت از وقت خود را صرف
بازاریـای کنیـد. یـادگری تکنیکهـای ماننـد فـن بیـان، تکنیکهـای
مقاعد سازی و شناخت مخاطب متواند به شما در مسر بازاریای

و فروش کمک شایانی کند.

مطالعه کردن، آموزش دیدن، تولید محتوا و بازاریای جزء جدای
نـاپذر چرخـه فـروش شمـا اسـت. بـدون اـن چرخـه انتظـار نتـاج

شگفتانگز را نداشته باشید.
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آمـوزش رایگـان بازاریـای تلفنـی تـدریس خصوصـ بازاریـای
معلم خصوص - بازاریای تلفنی تدریس

 

رای تدریس خصوص نحوه انتخاب موضوع

کننــد کــه بایــد در تــدریس خصوصــبســیاری از افــراد گمــان م
موضوعات محدودی آموزش دهند؛ بسیاری از افراد نز در انتخاب
موضوع رای تدریس با مشکل مواجه هستند. به کار ردن تکنیک
های زر متواند به شما در انتخاب موضوعات کمک زیادی کند.
ان نکته را در نظر بگرید که تعن موضوع تدریس اولن استراژی
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رای بازاریای تلفنی تدریس خصوص است.

راهکارهای انتخاب موضوع تدریس خصوص به قرار زر است:

۱- لیست کردن مهارت های خود:

افراد ممکن است در زمینههای مختلف مهارتهای را کسب کرده
باشند. مهارتهای از جمله آشزی، موسیق، زبان و… متواند جزو
مهارتهای شما باشد که با مانور دادن روی آنها در بازاریای تلفنی
تدریس خصوص متوانید مشتریان زیادی را جذب کنید. به عنوان
مثـال ممکـن اسـت شمـا یـک فـرد تـرک زبـان باشیـد کـه در یکـ از
استانهای فارسی زبان ساکن شدهاید. قطعا افراد زیادی وجود دارند
که به زبان ترک علاقهمند هستند و دوست دارند ان زبان را آموزش

ببینند.
متوانید با تهیه یک لیست هدف اقدام به بازاریای تلفنی تدریس
خصوص کنید. لیست هدف شما متواند آموزشگاههای زبان یک
منطقـه باشـد. در فصـل تابسـتان نوجوانـان یـک محلـه یـا منطقـه

متواند به عنوان لیست هدف شما در نظر گرفته شود.

ممکن است مهارت شما در آشزی زبانزد خاص و عام باشد؛ شما
متوانید لیستی از دختران دانشجو یا بانوان تازه متاهل شده را
تهیه کنید و با آنها تماس بگرید؛ پیشنهاد آموزش انواع کیک و
شرینی، آموزش انواع ژلههای تزریق و دسرهای خوشمزه، آموزش
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انواع فینگر فود و غره متواند رای بسیاری از تازه عروسها یک
پیشنهاد آموزشی شگفت انگز باشد.

شما متوانید از طرق ساخت کلیپهای مختلف، ر کردن فیلمهای
آموزشی و غره محتواهای آموزشی خود را در دسترس قرار دهید و از
طرـق بازاریـای تلفنـی ـرای فیلمهـای آمـوزشی خـود مشتـری جـذب

کنید. نمونه ای از فیلم آموزشی بازاریای تلفنی را ببینید.

۲- تهیه لیستی از علاق خود:

به احتمال زیاد شما به حوزههای مختلف علاقه مند هستید که
فرصت آموزش دیدن آن رای شما فراهم نشده است. اگر در مسر
تدریس خصوص قرار گرفتهاید؛ اکنون وقت آن است که به دنبال
روید. به عنوان مثال ممکن است شما به موسیق زق خود نعلا
علاقهمند باشید یا به یادگری زبان فرانسه. اگر به دنبال علاق خود
رویـد و مهـارت کـاف را در آنهـا بـه دسـت آوریـد متوانیـد پـس از

مدتی به عنوان یک مری فعالیت کنید.

ممکن است در رخ از حوزههای مورد علاقه خود مهارت داشته
باشید اما مهارت شما به مرحله تسلط نرسیده باشد؛ وقت آن است
که مهارتهای خود را به مرحله تسلط رسانید و نقاط ضعف خود را
به نقاط قوت تبدل کنید و از طرق بازاریای تلفنی رای خود شاگرد

خصوص جذب کنید.

https://rahemodiran.com/product/workshop1/
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 -۳ررسی نیازها:

ررسی نیازهای یک جامعه متواند به شما در انتخاب موضوع رای
تدریس کمک زیادی کند. رای ررسی نیازها هتر است جامعه هدف
خـود را در ابتـدا مشخـص کنیـد. بـه عنـوان مثـال اگـر علاقهمنـد بـه
تدریس رای نوجوانان هستید؛ باید با دغدغههای نوجوانان آشنای

پیدا کنید.
کنکور یک از مهمترن دغدغههای نوجوانان ارانی است؛ با تسلط
پیـدا کـردن روی یکـ از دروس کنکـور متوانیـد بـه عنـوان معلـم
خصوص دروس کنکور فعالیت کنید و از طرق بازاریای تلفنی اقدام
رای تهیه لیست هدف تدریس خصوص .به جذب مشتری کنید

دروس کنکور متوانید به مدارس مراجعه کنید.
کـاف اسـت چنـد آگهـی در مساجـد، مـدارس، آموزشگاههـای زبـان،
آموزشگاههـای موسـیق، آموزشگاههـای فنـی و حرفـه ای، پایگاههـای
ی تلفنی تدریس خصوصرای بازاریا .ره پخش کنیدج و غبس
متوانید از شبکههای اجتماع مانند اینستاگرام یا اپلیکیشنهای
مختلف مانند شور و دوار کمک بگرید. از ان طرق مشتریان
زیادی با شما تماس خواهند گرفت که متوانید با تکنیکهای که
در سرتیترهای قل توضح داده شد آنها را رای آموزش دیدن قانع

کنید.

 

http://www.irantvto.ir/index.aspx?siteid=1&pageid=8499
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آمـوزش رایگـان بازاریـای تلفنـی تـدریس خصوصـ بازاریـای
معلم خصوص - بازاریای تلفنی تدریس

 

جمع بندی

افـرادی کـه دارای فـن بیـان خـوب هسـتند و اعتمـاد بـه نفـس کـاف
دارند و مهمتر از همه به تدریس کردن علاقه زیادی دارند؛ متوانند
از طرق بازاریای تلفنی تدریس خصوص اقدام به جذب مشتری
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کنند و از طرق تدریس به درآمد مطلوب رسند.
افـراد از طرـق بازاریـای تلفنـی علاوه ـر کسـب درآمـد مطلـوب بـه
پیشرفت مرسند و متوانند به عنوان یک فرد موفق در ان حوزه
فعالیت کنند. مدرسه بازاریای تلفنی راه مدران در کنار شما است تا
قدم به قدم شما را به یک مدرس حرفه ای تبدل کند و راههای
جذب مشتری را به شما نشان دهد. شرکت در دورههای آموزشی
مدرسه راه مدران م تواند افق های روشنی را روروی شما قرار

دهد.

راهنمای و نشان دادن مسر با ما و پیمودن مسر با شما

 

همچنن م توانید از طرق سایت راه مدران و یا شماره تماس
۰۲۱۹۱۰۱۰۳۶۳ در ارتباط باشید و یا از طرق خدمات مشاوره با ر
کـردن فـرم مشـاوره در انتهـای صـفحه منتظـر تمـاس کارشناسـان مـا

باشید.

نظر شما ارشمند است�
اگر ان مطلب رای شما مفید وده خوشحال میشیم نظر خود را در
بخش کامنت ها ارسال کنید و دوستان خود را به خواندن ان مقاله

دعوت کنید.

http://www.rahemodiran.com
http://www.rahemodiran.com
http://www.rahemodiran.com/consulting
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