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اغلـب فروشنـده تلفنـی گفتگـو هـاشون بـه محـض اینکـه بـا اولـن
اعتـراض و یـا دلـل نخریـدن مشتـری روـرو مشونـد خودشـان را
مبازند از دست مدهند و ان مکالمه بدون نتیجه تموم میشه تو
ان ویدو م خوام راجع به یک تکنیک خیل ساده صحبت کنم که
میتونه بخش عمدهای از مکالمات شما رو بفروشه انتهای ویدو با
مـن بـاشه همونطـور کـه قبلا در ویـدو هـا توضـح دادهام بخـش
عمدهای از اعتراضات و یا دلل نخریدن مشتریان واقع نیستند و
فقط یه دروغ محض اینکه از دست فروشندههای تلفن خلاص شویم
وقتی که شما با ان مخالفت ها رورو میشید به محض اینکه با
اولن دلل نخریدن مشتری رورو میشید فقط کافیه که از یک جمله
سوال استفاده کنید و از جمله میتونم رسم که باعث قوت ان رو

بگید مثلا مشتری میگه که من باش.

 

مشورت کنید شما سوال کنید که رسم چ باعث قوت ان رو بگید
رسم چ گرون جنستون شما سوال کنید میتونم مشتری که خیل
بـاعث شـد کـه مشتـری فعلاً ـول نـدارم دوبـاره سـوال کنیـد میتـونم
رسم چ باعث شد که اینو بگر اگر توجه کنید ان سوال به
صـورت کـاملا ناخودآگـاه توقـع همچـن سـوال رو نـداره و ذهـن مـا
انسان ها طوری هست که وقتی که پیشبینی همچ زبان کردی در
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اغلب مواقع پاسخ های که داده میشه پاسخهای خودآگاه و اتفاقاً
درست و واقع مشتری دلل واقع ان خریدنش را گفت و شما از
قل پیشبینی کرده باشید که چه جوای هش بدید به احتمال
خیل زیاد ان مکالمه به فروختن سوال مرسید که ما از کجا
پیـش بینـی کنیـم کـه مشتـری چـه سـوالاتی مـ رسـند فقـط کـافیه

تماس بگرید من هتون قول میدم اگر شما ۵۰ تا یا نه.

 

تماس تلفنی داشته باشید و ان تکنیک پیاده کنید و با مشتریان
وارد گفتگو بشی و دغدغههای اصل شان را پیدا کنید و رای تک
تک اونا دلل و منطق و منطق پیدا کنید هتون قول میدم که
بخــش عمــدهای از اعتراضــات مشتریــان را خیلــ راحــت و آســون
میتونید حل کنیم و ان مکالمه را به فروش خط م کنید ازتون
خواهش م کنم که ان تکنیک را از فردا اجرا کنید و نتاج و حتما
اـن ویـدو ـرای مـن بنویسـید اگـر از اـن ویـدئو لـذت ـردم مثـل
همیشه لایک و ذخره انجام بدهیم و حتماً حتماً رای دوستانتون

ارسال کنید مرسی خدانگهدار.

 

رای دریافت آموزش های رایگان بیشتر دوره آموزشی بازاریای تلفنی
و فـروش تلفنـی فرصـت را از دسـت ندهیـد و فـروش خـود را بـا اـن
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آموزش ها چند رار کنید کافیست کلیک کنید.

همچنن م توانید از طرق سایت راه مدران و یا شماره تماس
۰۲۱۹۱۰۱۰۳۶۳ در ارتباط باشید و یا از طرق خدمات مشاوره با ر
کـردن فـرم مشـاوره در انتهـای صـفحه منتظـر تمـاس کارشناسـان مـا

باشید.
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